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SINTESI DEL RAPPORTO

L’agricoltura toscana nel 2015

Il 2015 é stato un anno di ripresa per I’agricoltura italiana rispetto all’annata critica del 2014,
che aveva fatto registrare una contrazione del valore aggiunto a prezzi correnti pari al 6,6%,
dovuta a eventi climatici eccezionalmente negativi e alla marcata flessione della produzione di
coltivazioni legnose (-8,9%) (ISTAT, 2015; ISMEA-Unioncamere, 2014). In Toscana la
flessione nel 2014 era stata meno pesante rispetto al trend nazionale e quindi anche le variazioni
relative rispetto al 2015 risultano inferiori. A fronte di una produzione leggermente in aumento
rispetto al 2014 e pari a 3,2 miliardi di euro a prezzi correnti, il valore aggiunto nel 2015 ¢
cresciuto in misura maggiore (+2,46%), grazie all’apporto sostanziale delle attivita secondarie e
alla rilevante contrazione dei costi degli input, risultando pari a 2,2 miliardi di euro a prezzi
correnti.

Per quanto riguarda la silvicoltura, si evidenza una sostanziale ripresa rispetto al 2014, con
una crescita della produzione del 3% (96 milioni di Euro) e del valore aggiunto di ben il 6,73%
(56 milioni di Euro). In crescita anche il valore aggiunto della pesca (+7%, pari a 34 milioni di
Euro), a fronte di una produzione sostanzialmente stabile (67 milioni di Euro).

Aggiungendo il settore alimentare, il valore aggiunto totale prodotto dall’intero settore
agroalimentare nel 2015 risulta pari a 3,4 miliardi di euro. Nel 2015 il settore alimentare ha,
infatti, prodotto un valore aggiunto di 1,2 miliardi a prezzi correnti’, facendo registrare un
aumento del 2,3% rispetto al 2014, durante il quale la crescita era stata gia del 4% rispetto al
2013, annus horribilis del settore agroalimentare.

Se si scompone il valore aggiunto per comparti produttivi, la parte strettamente agricola
produce un valore di quasi 2 miliardi di euro, pari al 70% del totale. 1l contributo delle
coltivazioni legnose resta il pit significativo in termini di valore prodotto, nonostante la
significativa contrazione delle produzioni vitivinicole (-9%), in controtendenza rispetto al trend
nazionale che segna un incremento del 12,3% (ISTAT, 2016). L andamento non positivo delle
produzioni vitivinicole &, tuttavia, bilanciato da una straordinaria ripresa delle produzioni
olivicole, che lo scorso anno avevano risentito della crisi dell’intero settore — dovuta alle
condizioni climatiche sfavorevoli e alla diffusione del parassita xylella fastidiosa (ISTAT, 2015;
ISMEA-Unioncamere, 2014). Nel 2015 la produzione di olio toscano ammonta a oltre 130
milioni di Euro, segnando un incremento del 200%, a fronte di una crescita nazionale del 50%
(ISTAT, 2016). Da segnalare, infine, il buon andamento dei fruttiferi (+8%), trainati dalla
produzione di mele e pere e malgrado la mancata ripresa delle pesche, prodotto di punta
dell’agricoltura toscana.

Per quanto riguarda le coltivazioni erbacee e le foraggere, si segnala una sostanziale stabilita
delle prime e una contrazione consistente delle seconde (-8%), seppure inferiore rispetto
all’anno precedente (-18%). L’andamento dei cereali segue sostanzialmente il trend nazionale,
mostrando una contrazione di tutte le tipologie, soprattutto mais e frumento tenero, escluso il
frumento duro (+13%), che conferma il trend positivo del 2014. In ripresa anche la produzione
di patate e ortaggi, mentre sia i legumi sia le coltivazioni industriali mostrano un segno negativo
(rispettivamente -18,45% e -5,72%).

! La previsione del valore aggiunto del settore alimentare per gli anni 2014 e 2015 & stata stimata partendo dalle serie storiche
nazionali e regionali relative all’occupazione e al valore aggiunto del settore alimentare, disponibili dal 1997 al 2013.



Le produzioni zootecniche hanno prodotto un valore di oltre 500 milioni di Euro, che
rappresenta quasi un quinto dell’intera produzione agricola. La produzione si & mantenuta
stabile, malgrado la contrazione della produzione di carne (-4%), soprattutto bovina e suina.
Positivi, invece, i risultati economici per latte e miele, in particolare per quest’ultimo la cui
produzione torna ad aumentare dopo anni di variazioni negative.

L’indice dei prezzi dei prodotti venduti dagli agricoltori nel 2015 mostra una certa stabilita
rispetto all’anno prendente, seppure con differenze sostanziali tra tipologie dei prodotti e
variazioni lungo il corso dell’anno. A differenza delle produzioni zootecniche, che mostrano un
andamento negativo dei prezzi (-5%), trainato, soprattutto, dal ribasso delle carni suine e
bovine, I’indice dei prezzi di quelle vegetali & positivo, grazie al buon andamento di frutta,
ortaggi e frumento. Il vino e I’olio presentano una dinamica dei prezzi assai differente I’uno
dall’altro, con il vino che mostra una leggera tendenza al ribasso, soprattutto nella prima parte
dell’anno, e I’olio che, invece, mostra un aumento del 32,30% rispetto al 2014.

La dinamica dei prezzi degli input segue un trend negativo gia a partire dal secondo trimestre
del 2014, per poi stabilizzarsi nella seconda parte del 2015. Cid é dovuto a una riduzione dei
costi intermedi attribuibile al ribasso del prezzo di energia, carburanti e combustibili
(mediamente del 10%), ma anche alla diminuzione sostanziale dei costi per la mangimistica, che
in qualche modo bilancia i bassi prezzi di vendita della carne. Questa dinamica determina un
andamento della ragione di scambio tra prodotti acquistati e prodotti venduti nel 2015 perlopiu
favorevole agli agricoltori.

Per quanto riguarda 1’occupazione, dall’Indagine delle Forze di Lavoro dell’ISTAT si
osserva nel 2015 un incremento di quasi il 10% degli occupati in agricoltura (pari a 51 mila
unitd), dovuto soprattutto all’aumento dei lavoratori dipendenti (+18%). Stabile, invece, il
lavoro autonomo, mentre si riducono le altre forme di collaborazione.

Infine, per quanto riguarda la spesa media mensile delle famiglie toscane per il consumo di
generi alimentari, bevande e tabacco, nel 2015 é aumentata del 5,80%, superando i 500 € (circa
un quinto della spesa totale). Relativamente all’export, invece, nel 2015 non si registrano
differenze rilevanti rispetto all’anno precedente, con un incremento del valore dei prodotti
venduti all’estero pari al 3,24%. Per quanto riguarda I’agroalimentare, nel 2015 I’export &
aumentato del 16,3%, producendo un valore di 2,4 miliardi di euro.

Le filiere

o Cerealicoltura - La cerealicoltura regionale é essenzialmente orientata alla produzione di
frumento, con quasi il 60% di superficie destinata al grano duro e 1’11% al grano tenero.
Secondo le statistiche estimative annuali su superfici e produzioni prodotte dall’lIstat, tra il
2010 e il 2015 la superficie cerealicola regionale non mostra alcuna chiara tendenza alla
diminuzione, quanto semmai un consolidamento unito ad una accentuata variabilita. Le
province di Pisa, Siena, Arezzo e Grosseto da sole rappresentano oltre il 78% delle superfici
coltivate; se si considera il solo grano duro, la concentrazione territoriale & ancora piu
accentuata, con Siena e Grosseto che da sole rappresentano oltre il 63%. Per quanto riguarda
il valore delle produzioni, nel 2014 ha superato i 186 milioni di Euro, con una crescita in
termini percentuali rispetto al 2010 pari al 45%. Di questo totale il 56% €& rappresentato dal
grano duro, seguito dal mais (14%) e dal grano tenero (10%).

e Olivicoltura - La coltivazione dell’olivo interessa il 69% delle aziende agricole censite nel
2010, con una superficie di 91.900 ettari (12,2% della SAU regionale), sia pure con una
riduzione significativa sia delle aziende (-29,2%) che delle superfici (-4,1%) rispetto al



Censimento 2000. La riduzione & accompagnata da una ristrutturazione e ammodernamento
di parte degli impianti esistenti, soprattutto nelle zone piu vocate, mentre in altre aree della
regione la difficolta della coltura dell’olivo € piu evidente. In particolare, i dati censuari per
zona altimetrica evidenziano come I’olivicoltura tenda a crescere in pianura e nella collina
litoranea, mentre regredisce nella collina interna (-5,2%) e soprattutto in montagna (-13,3%).
La coltivazione dell’olivo caratterizza soprattutto le province della Toscana interna, con una
guota ampiamente prevalente di Firenze (27.3% del totale della superficie in produzione
regionale nel 2010). Molte delle aziende con olivo non sono di tipo professionale ma
accessorio, e in esse I’olivo ¢ destinato all’autoconsumo e talvolta svolge una funzione quasi
meramente “estetica”. Nell’anno 2012 le aziende con olivo registrate nel sistema ARTEA, e
dunque inserite nel sistema degli aiuti UE, risultano essere 25.440 (pari al 41% del totale
aziende registrate in ARTEA, e alla meta delle aziende con olivo registrate dal Censimento).
Per quanto riguarda il comparto della frangitura, la struttura € bipolare, per cui vi € un
ristretto numero di strutture di dimensioni (relativamente) grandi e un centinaio di frantoi
con una produzione aziendale inferiore ai 10 quintali di olio annui e che producono
complessivamente appena I’1,7% dell’olio toscano.

Carne bovina - la struttura degli allevamenti zootecnici bovini da carne in Toscana é
caratterizzata tradizionalmente dalla predominanza di strutture di medio-piccola dimensione,
a conduzione familiare, ubicate soprattutto nelle zone interne del territorio regionale. Poche
sono le strutture specializzate esclusivamente nella fase di ingrasso, mentre predominano le
aziende che realizzano la linea vacca-vitello. | dati ministeriali (BDN dell’anagrafe
zootecnica) mostrano che la consistenza dei capi bovini allevati in Toscana (83.490 capi) €
pari a circa 1’1,5% del patrimonio bovino nazionale, dato che & confermato anche
dall’ISTAT qgrazie alle rilevazioni campionarie effettuate dopo il censimento del 2010.
Questo dato mostra in maniera chiara un forte decremento sia nel breve periodo (-3,7% tra il
2012 e il 2013), sia nel medio-lungo periodo (-17,2% nel 2013 rispetto al 2006). In entrambi
i casi in Toscana si rivelano trend negativi superiori alla media nazionale. Contrariamente,
I’ISTAT nota un miglioramento dell’1,1% del patrimonio bovino Toscano fra il 2010-2013,
dato non evidenziato dal BDN. Nel 2014 si evidenzia una tenuta nel patrimonio bovino, con i
capi allevati in Toscana che aumentano leggermente fino ad arrivare a 83.604 (dati BDN).
Con riferimento agli stabilimenti di macellazione, si registra un importante calo del 17,6%
degli stabilimenti tra il 2000 e il 2013; alla fine del 2014, secondo i dati BND, risultavano
essere 56.

Foresta-legno-energia - In Toscana, la superficie forestale totale occupa un’area pari a
1.151.539 ettari (INFC, 2005), circa il 50% dell’intero territorio regionale. Il 22% (248.883
ha) della superficie forestale regionale & sottoposta a vincoli di tipo naturalistico ed il bosco
riveste, in totale, il 57% della superficie totale delle aree protette della regione. La superficie
totale delle tagliate ammonta a circa 6.000 ha, per un prelievo legnoso totale di 795.756mq,
il 30% del quale (235.260mq) costituito da legname da opera (dati ISTAT, 2012). Secondo i
dati del IX Censimento generale dell’industria e dei Servizi dell’ISTAT, le imprese della
filiera foresta-legno toscane rilevate sono 7.399 (2% delle imprese toscane) e gli addetti
25.648 (pari al 2% della forza lavoro impiegata nel sistema produttivo regionale). 1l settore
rappresenta un’importante risorsa per I’economia della regione, tuttavia presenta una
struttura articolata e complessa, difficilmente inquadrabile in un modello definito. L’analisi
della filiera foresta-legno in Toscana presentata nel Rapporto si & basata sulla raccolta e
I’elaborazione delle informazioni presenti nei “Dati annuali sulle superfici e le utilizzazioni
forestali” (ISTAT, anni 2001-2012), nel 1X Censimento generale dell’industria e dei Servizi
dell’ISTAT (anno 2011) e nella banca dati AIDA (Analisi Informatizzata delle Aziende



Italiane). In particolare, sono stati analizzati i dati della filiera foresta legno della Toscana
relativi alla produzione legnosa regionale, al numero di imprese del settore, al numero di
addetti e ai principali indicatori economici delle imprese. Dall’analisi condotta risulta che,
nonostante la contrazione registrata negli ultimi venti anni, esiste ancora un’importante
industria di trasformazione del legno e un artigianato di alto livello soprattutto nei comparti
della seconda trasformazione. Questa industria sarebbe molto favorita dalla possibilita di
utilizzazione di legname regionale, ma le difficolta di approvvigionamento, la scarsa qualita
dello stesso e la scarsa conoscenza dell’effettiva offerta disponibile rendono il suo utilizzo
molto difficile ed oneroso.

Approfondimenti tematici

Alcuni elementi legati all’evoluzione del sistema rurale toscano, stanno profondamente mutando
il contesto in cui si trovano ad operare le aziende agricole, aprendo nuove ed interessanti
opportunita di integrazione lungo la filiera produttiva.

Innanzitutto 1l costante aumento del numero degli operatori biologici iscritti all’Elenco
Regionale, passato nell’ultimo decennio dal circa 2.900 a oltre 3.800. Dato il continuo aumento
della domanda e I’interesse dei consumatori, si pud ipotizzare che tale andamento continui
anche in futuro. Inoltre, la Regione Toscana conferma I’intenzione di investire nel settore del
biologico come risposta per risolvere, almeno in parte, alcune delle criticita ambientali della
nostra regione.

Aumenta anche il numero di agriturismi, attivita secondaria di punta delle aziende agricole.
Confrontando la situazione registrata dagli ultimi due censimenti dell’agricoltura, si nota il
consistente incremento di aziende con agriturismo — che presentano una superficie media
maggiore rispetto alle altre e capi azienda mediamente pil giovani e pil istruiti — e la
contemporanea consistente riduzione delle aziende agricole totali.

Un altro elemento importante che lega fortemente I’attivita agricola delle aziende al territorio
e rappresenta un’opportunita forte di sviluppo locale, é rappresentato dai prodotti di qualita.
Analizzando le caratteristiche principali delle denominazioni attive in Toscana & possibile
suddividerle in due macrocategorie: da un lato prodotti contraddistinti da alti livelli di
produzione che permettono di accedere stabilmente ai canali commerciali offerti dalla Moderna
Distribuzione, dall’altro prodotti maggiormente di nicchia che, al contrario, riescono ad ottenere
volumi limitati. 11 Pecorino Toscano DOP, il Prosciutto Toscano DOP e I’olio extra-vergine di
oliva Toscano IGP sono i tre prodotti principali appartenenti alla prima categoria. Infatti, la
struttura produttiva che contraddistingue queste denominazioni, insieme al vasto areale di
produzione che coincide con i confini regionali, ha semplificato I’accesso per le imprese,
garantendo, pertanto, cospicue quantita prodotte ed una certa stabilita nel tempo. Inoltre, il
diretto richiamo alla Toscana contenuto nelle denominazioni stesse ha accresciuto I’appeal di
questi prodotti, sfruttando a pieno I’elevato valore reputazionale di questo territorio, con indubbi
benefici sul lato dell’efficacia delle attivita comunicative e promozionali.

Infine, la filiera corta rappresenta sicuramente un’evoluzione importante che permette agli
agricoltori un maggiore controllo sul prezzo e ai consumatori I’accesso diretto alle produzioni
locali. Il termine “filiera corta” racchiude diversi modelli operativi, dalle forme pit semplici
fino a vere e proprie forme di cogestione tra gruppi di consumatori e gruppi di produttori. Le
tipologie piu diffuse sono la vendita diretta dei prodotti in azienda, i mercati dei produttori
realizzati a cadenza piu o meno periodica, i gruppi di acquisto e i gruppi di acquisto solidale
(GAS), le fiere e sagre paesane, il commercio elettronico, le strade del vino e dei sapori, fino a



forme piu innovative quali il pick-your-own e la Community Supported Agriculture, in cui
gruppi di consumatori e/o cittadini sostengono con lavoro e capitale I’attivita di un’azienda
agricola, partecipando anche al rischio d’impresa, in cambio dell’erogazione di beni e servizi.

Sviluppo rurale e sviluppo territoriale: una visione d’'insieme

L’ultimo capitolo del Rapporto presenta una sorta di position paper dell’IRPET sul ruolo dello
sviluppo rurale nel contesto piu generale dello sviluppo regionale. Tradizionalmente il concetto
di ruralita e stato associato a quello di marginalita, intesa in termini spaziali ma anche sociali ed
economici, e, conseguentemente, di sottosviluppo. | cambiamenti legati al rapporto tra urbano e
rurale, il persistere dell’organizzazione contadina e dell’autoconsumo, I’eccessivo peso della
PAC sul bilancio europeo e la sua inefficienza nel sostenere lo sviluppo delle aree rurali, hanno
spinto verso la riformulazione di un modello europeo di sviluppo rurale, basato sull’idea della
valorizzazione delle risorse locali e sulla remunerazione delle altre funzioni svolte dagli
agricoltori, oltre alla produzione di cibo e all’offerta di risorse umane per I’industria (OECD,
2006b; Brunori, 2010; van Huylenbroeck, 2010). La diversita e I’integrazione diventano
cruciali nella definizione di un nuovo approccio allo studio della ruralita, tanto da essere
considerati un’evoluzione strutturale e permanente delle aree rurali europee, nonché la
manifestazione di una nuova definizione dei rapporti tra citta e campagna (Mantino, 2008). La
presenza di un numero maggiore di attivita rurali sul territorio e la loro valorizzazione avra un
impatto tanto pit rilevante quanto pit nel sistema sussistano regole condivise, routine, linguaggi
e meccanismi che consentano di integrarsi tra loro. Questi stessi meccanismi favoriscono la
crescita di un ambiente flessibile, in cui I’emergere di nuovi attori e, quindi, di nuove esigenze,
coincide con la (ri)contrattazione e la (ri)definizione delle regole (regrounding) (Van der Ploeug
et al,. 2000), creando le premesse per un sistema resiliente capace di rispondere dinamicamente
a sfide e criticita.

Tali importanti mutamenti hanno trovato corrispondenza anche nella elaborazione delle
politiche territoriali, ma non sempre hanno condotto ad analisi rigorose del contributo dello
sviluppo rurale allo sviluppo locale o territoriale. Nel Rapporto di mettono a confronto diverse
metodologie volte innanzitutto all’identificazione e caratterizzazione delle aree rurali e delle
attivita che qui vengono svolte; il reale contributo di queste attivita allo sviluppo locale dipende
dall’ampiezza con cui si declina tale contributo, che pud essere quantificato in termini di valore
aggiunto o occupazione (e risultare, di conseguenza, molto limitato, pur considerando la filiera
agro-alimentare “allargata™) oppure includere le diverse dimensioni del benessere.






1.
L’AGRICULTURA IN TOSCANA NEL 2015

1.1
Valore aggiunto e produzione

I 2015 é stato un anno di ripresa per I’agricoltura italiana rispetto all’annata critica del 2014,
che aveva fatto registrare una contrazione del valore aggiunto a prezzi correnti pari al 6,6%,
dovuta a eventi climatici eccezionalmente negativi e alla marcata flessione della produzione di
coltivazioni legnose (-8,9%) (ISTAT 2015; ISMEA-Unioncamere 2014). Nel 2015 il valore
aggiunto del settore agricolo ammonta a 33 miliardi di Euro (2,3% del valore aggiunto
nazionale), circa il 5,6% in piu rispetto al 2014, cui corrisponde anche un aumento del volume
della produzione pari al 3,8%. La ripresa é stata trainata dalla crescita delle coltivazioni legnose,
in particolare delle produzioni olivicole, vitivinicole e frutticole (ISTAT, 2016).

Se si aggiunge il comparto dell’industria alimentare, delle bevande e del tabacco, il valore
aggiunto del settore agroalimentare ammonta a quasi 60 miliardi di Euro, che rappresentano il
4% del valore aggiunto italiano (ISTAT, 2016).

Per guanto riguarda I’agricoltura toscana, la ripresa nel 2015 é stata piu contenuta, anche se
la flessione nel 2014 € stata meno pesante rispetto al trend nazionale, avendo fatto registrare una
diminuzione del valore aggiunto pari al 3,28%. Come si vede nella figura 1.1, nel 2015 il valore
aggiunto é aumentato del 2,63%, a fronte di un aumento della produzione dell’1% e di una
consistente riduzione dei costi intermedi pari al 2,63%.

Figura 1.1
VARIAZIONI % PRODUZIONE, CONSUMI INTERMEDI E VALORE AGGIUNTO. TOSCANA. 2013-2015

3%

mVar. % 14-13 Var. % 15-14
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Produzione Consumi intermedi ai prezzi d'acquisto Valore aggiunto

Fonte: elaborazioni su stime ISTAT

Il valore aggiunto totale del settore agricolo in Toscana nel 2015 ammonta a 2,2 miliardi di
euro a prezzi correnti, mentre la produzione é stata di 3,2 miliardi di euro a prezzi correnti. Il
contributo del comparto delle produzioni vegetali e animali & ovviamente maggiore, pesando
per il 95% del totale sia in termini di produzione sia di valore aggiunto. La tabella 1.2 mostra
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che, a fronte di una produzione leggermente in aumento (+1%), il valore aggiunto nel 2015 é
cresciuto in misura maggiore (+2,46%), grazie all’apporto sostanziale delle attivita secondarie e
alla rilevante contrazione dei costi degli input.

Per quanto riguarda la silvicoltura, si evidenza una sostanziale ripresa rispetto al 2014, con
una crescita della produzione del 3% (96 milioni di Euro) e del valore aggiunto di ben il 6,73%
(56 milioni di Euro). In crescita anche il valore aggiunto della pesca (+7%, pari a 34 milioni di
Euro), a fronte di una produzione sostanzialmente stabile (67 milioni di Euro).

Tabella 1.2
COMPOSIZIONE DI BRANCA E VARIAZIONI PERCENTUALI. TOSCANA. 2013-2015
2013 2014 2015  Var.% 14-13  Var.% 1514  Comp. % 2015
Produzioni vegetali e animali, caccia e servizi connessi
Produzione 3.110.293  3.044.178 3.074.578 -2,13% 1,00% 94,97%
Produzione di beni e servizi per prodotto 2.758.895 2.689.348 2.708.236 -2,52% 0,70%
(+) Attivita secondarie 379.098 377.486 389.105 -0,43% 3,08%
(-) Attivita secondarie 27.701 22.655 22.762 -18,21% 0,47%
Consumi intermedi ai prezzi d’acquisto 925.382 934.614 913.209 1,00% -2,29%
Valore aggiunto 2.184.910 2.109.564 2.161.369 -3,45% 2,46% 95,90%
Silvicoltura e utilizzo di aree forestali
Produzione 101.960 92.673 95.754 9,11% 3,33% 2,96%
Produzione di beni e servizi per prodotto 101.960 92.673 95.754 -9,11% 3,33%
(+) Attivita secondarie 0 0 0 0 0
(-) Attivita secondarie 0 0 0 0 0
Consumi intermedi ai prezzi d’acquisto 41.525 40.316 39.877 -2,91% -1,09%
Valore aggiunto 60.435 52.356 55.877 -13,37% 6,73% 2,48%
Pesca e acquacoltura
Produzione 67.462 67.554 67.015 0,14% -0,80% 2,07%
Produzione di beni e servizi per prodotto 68.986 69.042 68.488 0,08% -0,80%
(+) Attivita secondarie 0 0 0 0 0
(-) Attivita secondarie 1.524 1.489 1.473 -2,33% -1,08%
Consumi intermedi ai prezzi d'acquisto 32.237 33.511 30.568 3,95% -8,78%
Valore aggiunto 35.225 34.043 36.446 -3,36% 7,06% 1,62%
TOTALE AGRICOLTURA
Produzione 3.279.714  3.204.404  3.237.347 -2,30% 1,03%
Consumi intermedi ai prezzi d'acquisto 999.144  1.008.442 983.654 0,93% -2,46%
Valore aggiunto 2.280.570 2.195.963 2.253.693 -3,711% 2,63%

Fonte: elaborazioni su stime ISTAT

Aggiungendo il settore alimentare, il valore aggiunto totale prodotto dall’intero settore
agroalimentare nel 2015 risulta pari a 3,4 miliardi di euro. Nel 2015 il settore alimentare ha,
infatti, prodotto un valore aggiunto di 1,2 miliardi a prezzi correnti, facendo registrare un
aumento del 2,3% rispetto al 2014, durante il quale la crescita era stata gia del 4% rispetto al
2013, annus horribilis del settore agroalimentare.

La figura 1.3 mostra che I’ultimo biennio segna una ripresa positiva del settore alimentare,
dopo gli anni di crisi che hanno fatto registrare decrementi importanti, seppure non cosi pesanti
quanto quelli di altri settori®.

2 La previsione del valore aggiunto del settore alimentare per gli anni 2014 e 2015 ¢ stata stimata partendo dalle serie storiche
nazionali e regionali relative all’occupazione e al valore aggiunto del settore alimentare, disponibili dal 1997 al 2013.
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Figura 1.3
VARIAZIONI PERCENTUALI DEL VALORE AGGIUNTO DEL SETTORE ALIMENTARE (2007/15)
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Fonte: stima IRPET basata su dati ISTAT

La tabella 1.4 mostra la composizione nel 2015 della produzione dei beni e servizi
all’agricoltura e le variazioni percentuali nelle ultime due stagioni. La parte strettamente
agricola rappresenta il 70% dell’intero comparto, producendo un valore di quasi 2 miliardi di
euro; nell’ultimo anno mostra un lieve incremento dell’1,4%, a fronte di una flessione di quasi il
4% nella stagione precedente. Il contributo delle coltivazioni legnose resta il piu significativo in
termini di valore prodotto, nonostante la significativa contrazione delle produzioni vitivinicole
(-9%), in controtendenza rispetto al trend nazionale che segna un incremento del 12,3%
(ISTAT, 2016). L’andamento non positivo delle produzioni vitivinicole ¢, tuttavia, bilanciato da
una straordinaria ripresa delle produzioni olivicole, che lo scorso anno avevano risentito della
crisi dell’intero settore — dovuta alle condizioni climatiche sfavorevoli e alla diffusione del
parassita xylella fastidiosa (ISTAT 2015; ISMEA-Unioncamere 2014) — facendo registrare
addirittura un dimezzamento della produzione. Nel 2015, invece, la produzione di olio ammonta
a oltre 130 milioni di Euro, segnando un incremento del 200%, a fronte di una crescita nazionale
del 50% (ISTAT, 2016). Da segnalare, infine, il buon andamento dei fruttiferi (+8%), trainati
dalla produzione di mele e pere e malgrado la mancata ripresa delle pesche, prodotto di punta
dell’agricoltura toscana.

Per quanto riguarda le coltivazioni erbacee e le foraggere, si segnala una sostanziale stabilita
delle prime e una contrazione consistente delle seconde (-8%), seppure inferiore rispetto
all’anno precedente (-18%). L’andamento dei cereali segue sostanzialmente quello nazionale,
mostrando una contrazione di tutte le tipologie, soprattutto mais e frumento tenero, escluso il
frumento duro (+13%), che conferma il trend positivo del 2014. In ripresa anche la produzione
di patate e ortaggi, mentre sia i legumi sia le coltivazioni industriali mostrano un segno negativo
(rispettivamente -18,45% e -5,72%).

Le produzioni zootecniche hanno prodotto un valore di oltre 500 milioni di Euro, che
rappresenta quasi un quinto dell’intera produzione agricola. La produzione si € mantenuta tutto
sommato stabile, malgrado la contrazione della produzione di carne (-4%), soprattutto bovina e
suina. Positivi, invece, i risultati economici per latte e miele, in particolare per quest’ultimo la
cui produzione torna ad aumentare dopo anni di variazioni negative.
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Tabella 1.4

COMPOSIZIONE DELLE PRODUZIONI VEGETALI E ANIMALE, CACCIA E SERVIZI CONNESSI. TOSCANA. 2013-2015

2013 2014 2015  Var.%14-13  Var.% 15-14 Comp. % 2015
COLTIVAZIONI ERBACEE 463.186 431.527 434.706 -6,84% 0,74% 22,69%
Cereali 157.640 185.719 186.751 17,81% 0,56% 42,96%
frumento tenero 17.298 17.799 12.808 2,90% -28,04% 6,86%
frumento duro 71.206 103.637 117.222 45,54% 13,11% 62,77%
orzo 6.993 8.801 8.595 25,86% -2,34% 4,60%
granoturco ibrido 34.942 28.724 24214 -17,79% -15,70% 12,97%
riso (risone) 434 536 533 23,42% -0,48% 0,29%
Legumi secchi 14.872 12.421 10.130 -16,48% -18,45% 2,33%
Patate e ortaggi 205.031 156.339 164.531 -23,75% 5,24% 37,85%
Coltivazioni industriali 38.293 31.724 29.911 -17,15% -5,72% 6,88%
barbabietola da zucchero 316 432 265 36,66% -38,69% 0,88%
tabacco 9.527 10.628 10.347 11,57% -2,65% 34,59%
girasole 19.278 11474 9.954 -40,48% -13,25% 33,28%
soia 302 317 315 5,00% -0,56% 1,05%
Fiori e piante da vaso 47.351 45.324 43.383 -4,28% -4,28% 9,98%
COLTIVAZIONI FORAGGERE 39.008 31.830 29.246 -18,40% -8,12% 1,53%
COLTIVAZIONI LEGNOSE 1.458.932 1.425.905 1.451.620 -2,26% 1,80% 75,78%
Prodotti vitivinicoli 569.573 593.509 540.326 4,20% -8,96% 37,22%
uva da tavola 155 361 314 133,57% -13,09% 0,06%
uva da vino venduta 69.020 73134 52.276 5,96% -28,52% 9,67%
Vino 499.406 519.148 486.889 3,95% -6,21% 90,11%
Prodotti olivicoltura 99.534 48.975 147.345 -50,80% 200,86% 10,15%
olio 86.512 36.772 131.865 -57,49% 258,60% 89,49%
Agrumi 109 159 157 46,15% -1,00% 0,01%
Fruttiferi 34.342 29.441 31.653 -14,27% 7,51% 2,18%
pesche 7.289 5.774 5.070 -20,78% -12,19% 16,02%
mele 9.818 7.325 7.949 -25,39% 8,51% 2511%
pere 7.733 6.157 8.386 -20,38% 36,21% 26,49%
Altre legnose 755.374 753.822 732.138 -0,21% -2,88% 50,44%
COLTIVAZIONI AGRICOLE
(PRODUZIONE VEGETALE) 1.961.126 1.889.262 1.915.572 -3,66% 1,39% 70,73%
PRODOTTI ZOOTECNICI ALIMENTARI 519.117 512.115 506.602 -1,35% -1,08% 99,87%
Cami 370.756 361.338 346.820 -2,54% -4,02% 68,46%
carni bovine 66.397 62.552 60.453 -5,79% -3,35% 17,43%
carni suine 85.974 83.065 78.555 -3,38% -5,43% 22,65%
carni ovine e caprine 12,977 12.365 12.189 -4,72% -1,42% 3,51%
pollame 93.163 89.148 89.817 -4,31% 0,75% 25,90%
Latte 101.455 105.200 115.228 3,69% 9,53% 22,75%
Uova 43.164 41.851 40.142 -3,04% -4,08% 7,92%
Miele 3.742 3.727 4.412 -0,43% 18,40% 0,87%
PRODUZIONI ZOOTECNICHE NON
ALIMENTARI 873 766 648 -12,25% -15,38% 0,13%
ALLEVAMENTI ZOOTECNICI 519.991 512.882 507.250 1,37% -1,10% 18,73%
ATTIVITA DI SUPPORTO
ALL’AGRICOLTURA 271.779 287.205 285.413 3,39% -0,62% 10,54%
BENI E SERVIZI DELL’AGRICOLTURA 2.758.895 2.689.348 2.708.236 -2,52% 0,70%

Fonte: elaborazioni su stime ISTAT

1.2
Prezzi

L’indice dei prezzi dei prodotti venduti dagli agricoltori nel 2015 mostra una certa stabilita
rispetto all’anno prendente, seppure con differenze sostanziali tra tipologie dei prodotti e
variazioni lungo il corso dell’anno. A differenza delle produzioni zootecniche, che mostrano un
andamento negativo dei prezzi (-5%), trainato, soprattutto, dal ribasso delle carni suine e
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bovine, I’indice dei prezzi di quelle vegetali & positivo, grazie al buon andamento di frutta,
ortaggi e frumento. Al contrario, le coltivazioni foraggere e i cereali minori mostrano un trend
negativo. Per quanto riguarda il vino e I’olio, si evidenza una dinamica dei prezzi assai
differente; infatti, se il primo ha mostrato una leggera tendenza al ribasso, soprattutto nella
prima parte dell’anno, il secondo é protagonista di una dinamica piu che positiva, presentando
un aumento del 32,3% rispetto al 2014.

Tabella 1.5
VARIAZIONI PERCENTUALI ANNUALI E TRIMESTRALI DEGLI INDICI DEI PREZZI DEI PRODOTTI VENDUTI DAGLI AGRICOLTORI. 2014-15
Var. % 2014/15  Var. % 2014-/ ~ Var. % 2014-ll/  Var. % 2014-ll/  Var. % 2014-IV/

2015 2015-lI 2015-l1l 2015-IV
Prodotti vegetali 2,55 2,53 4,87 4,32 0,79
Prodotti vegetali (esclusi frutta e ortaggi) 0,16 -1,18 -1,53 4,47 -1,22
Cereali -2,98 0,46 -6,22 -0,93 -4,96
Frumento 2,12 17,42 4,90 5,36 -15,76
Piante industriali 4,16 9,23 9,17 0,36 343
Foraggere -22,04 -29,34 -29,47 -17,03 -8,16
Ortaggi e prodotti orticoli 7,10 4,71 13,69 5,56 6,29
Ortaggi freschi 8,96 6,59 19,15 7,31 5,95
Fiori e piante -1,45 -3,19 -7,63 -3,63 791
Patate -7,02 -31,64 -13,78 15,13 2942
Frutta 247 7,35 8,44 2,64 -1,68
Vino -1,44 -3,18 -1,32 0,51 -1,60
Olio d'oliva 32,30 51,14 49,52 39,49 0,25
Animali e prodotti animali -4,75 -5,78 -6,46 -3,81 2,74
Animali -3,62 -5,28 -5,96 -2,49 0,62
Bovini 0,45 -3,62 -1,01 0,73 2,36
Suini -8,08 9,11 -11,54 -7,09 -4,51
Ovini e caprini -5,16 -1,41 -10,15 -6,83 -2,07
Pollame -3,09 -1,80 2,73 -1,64 -6,35
Prodotti animali 6,44 -6,60 -1,27 -5,89 6,07
Indice generale (esclusi frutta e ortaggi) -2,84 -4,00 -4,52 -0,65 -2,16
Indice generale -0,52 -0,93 -0,03 0,80 -0,66

Fonte: elaborazioni su stime ISTAT

La dinamica dei prezzi degli input segue un trend negativo gia a partire dal secondo trimestre
del 2014, per poi stabilizzarsi nella seconda parte del 2015. Come si é gia visto, ci0 € dovuto a
una riduzione dei costi intermedi, in particolar modo dovuta a un ribasso del prezzo di energia,
carburanti e combustibili (mediamente del 10%), ma anche di una diminuzione sostanziale dei
costi per la mangimistica, che in qualche modo bilancia i bassi prezzi di vendita della carne.
Questa dinamica determina un andamento della ragione di scambio tra prodotti acquistati e
prodotti venduti nel 2015 perlopiu favorevole agli agricoltori.
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Figura 1.6
NUMERI INDICI DEI PREZZI MENSILI DEI PRODOTTI ACQUISTATI E VENDUTI DAGLI AGRICOLTORI (BASE 2010=100). 2014-2015
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Fonte: elaborazioni su stime ISTAT
1.3
Occupazione

La tabella 1.7 mostra la composizione del lavoro in agricoltura tra il 2013 e il 2015 secondo i
dati dell’Indagine sulle Forze di Lavoro dell’ISTAT. Si osserva nel 2015 un incremento di quasi
il 10% del totale di occupati in agricoltura — che ammonta a 51 mila unita — dovuto all’aumento
dei lavoratori dipendenti (+18%) e, in particolare, di dirigenti e impiegati. Stabile, invece, il
lavoro autonomo, pur variando la composizione di chi si dichiara imprenditore piuttosto che
libero professionista. In diminuzione le altre forme contrattuali di collaborazione.

Tabella 1.7
LAVORATORI AUTONOMI E DIPENDENTI (2013/2015)

2013 2014 2015 2014/2013 2015/2014
Dirigente 357 455 724 0,274 0,592
Quadro 377 411 152 0,090 0,630
Impiegato 1.782 3.148 4434 0,766 0,409
Operaio 19.245 20.017 23.070 0,040 0,153
Apprendista 128 402 477 2,142 0,187
Dipendenti 21.889 24432 28.857 0,116 0,181
Imprenditore 1.056 811 1.354 -0,232 0,670
Libero professionista 319 257 95 -0,195 -0,632
Lavoratore in proprio 19.274 18.531 18.312 -0,039 -0,012
Autonomi 20.648 19.598 19.760 -0,051 0,008
Altro 4.802 2.860 2.791 -0,404 -0,024
Totale 47.339 46.890 51.408 -0,009 0,096

Fonte: elaborazioni su dati Forze di Lavoro

Questa tendenza congiunturale segue ad andamenti simili durante I’intero quinquennio. Tra
il 2010 e il 2015 si ¢ infatti passati da un centinaio di posizioni da dirigenti a circa 724, mentre
gli impiegati sono aumentati del 40% a fronte di un andamento abbastanza stabile degli operai
(Fig. 1.8). D’altra parte, la quota di autonomi si ¢ ridotta di quasi un quinto, coerentemente con
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la riduzione del numero di aziende agricole e quindi nel processo di ristrutturazione del settore
(Stefani, 2012).

VARIAZIONI PERCENTUALI DELLE TIPOLOGITE[E)rIaLk?/ORO AUTONOMO E DIPENDENTE (2011/14)
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Fonte: elaborazioni su Indagine Forze di Lavoro

14
Consumi

Nel 2015 la spesa media mensile delle famiglie toscane per il consumo di generi alimentari,
bevande e tabacco & aumentata del 5,8%, superando i 500 € (circa un quinto della spesa totale).
Come si vede in figura 1.9, la crisi economica ha intaccato i consumi alimentari delle famiglie
toscane relativamente poco e gia dal 2009 la spesa media & ricominciata ad aumentare.
Ovviamente il dato non prende in considerazione né la distribuzione della spesa tra quintili di
reddito, che potrebbe variare considerevolmente, né la composizione del paniere di spesa, che
altresi potrebbe aver subito delle variazioni®.

Figura 1.9
ANDAMENTO DELLA SPESA MEDIA MENSILE DELLE FAMIGLIE DI ALIMENTARI, BEVANDE E TABACCO. TOSCANA. 2007-2015
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Fonte: elaborazioni su stime ISTAT

% La disaggregazione della spesa per gruppi di prodotto, disponibile solo fino al 2013, non mostra grandi mutamenti nella
composizione, se non per un aumento del consumo di alcolici e tabacco a partire dal 2010, che perd sembra lievemente rientrare gia
nel 2013.
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1.5
Commercio internazionale

La situazione dell’export toscano nel 2015 non e stata molto diversa rispetto all’anno
precedente, con un incremento del valore dei prodotti venduti all’estero pari al 3,24%. Per
quanto riguarda I’agroalimentare, nel 2015 I’export € aumentato del 16,3%, producendo un
valore di 2,4 miliardi di euro.

La figura 1.10 mostra che, rispetto al 2014, il 2015 si caratterizza per un’accentuata ripresa
dell’export. Infatti, nel 2014 si era assistito a una generale caduta del valore dei prodotti agricoli
(-5,8%), della silvicoltura (-13,8%) e della pesca (-37,2%) esportati, come anche dei prodotti
alimentari, seppure in misura pit contenuta (-2%). In controtendenza le bevande, che
mostravano un trend tutto sommato stabile, e il tabacco, che faceva segnare un aumento
sostenuto del 15%. Nel 2015 il comparto dell’alimentare mostra una dinamica piu che positiva,
producendo un valore di oltre 2 miliardi di euro, con un aumento di quasi il 20% rispetto
all’anno precedente; positiva anche la dinamica dei prodotti agricoli esportati, che producono un
valore di 265 milioni di euro (+1,3%).

Figura 1.10
VARIAZIONI PERCENTUALI DELL’'EXPORT PER DIVISIONI ATEC02007. TOSCANA. 2013-1015
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Fonte: elaborazioni su dati COEWEBISTAT

La tabella 1.11 mostra il dettaglio per gruppi di prodotto esportati, che nel 2015 presentano
tutti una dinamica positiva, escludendo le piante vive, i prodotti da bosco e la conservazione e la
lavorazione di pesci e crostacei. Per il resto, va evidenziato che prosegue la dinamica positiva
del legno grezzo e la ripresa delle esportazioni delle colture permanenti, dei prodotti animali,
della silvicoltura e della pesca, della carne lavorata, di frutta e ortaggi conservati e dei prodotti
lattiero-caseari. Infine, le bevande fanno segnare un +18,3% e il tabacco un +10,2%.
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Tabella 1.11
VALORE DELLE ESPORTAZIONI AGROALIMENTARI E VARIAZIONI PER GRUPPI DI PRODOTTO ATECO 2007. TOSCANA. 2014-2015

Gruppi IMP.2014 IMP.2015 EXP.2014 EXP.2015 Var. % Var. %

export 13/14 export 14/15
AA011-Prodotti di colture agricole non permanenti 104.855.595 92.563.519 11.708.306 11.830.820 -12,26% 1,05%
AAO012-Prodotti di colture permanenti 142.632.654 138.690.627 17.119.216 19.064.953 -18,17% 11,37%
AA013-Piante vive 29.918.945 39.969.252  211.890.951  209.073.757 -2,16% -1,33%
AAO014-Animali vivi e prodotti di origine animale 127.049.760 121.766.834 10.259.180 14.026.918 -34,24% 36,73%
AA021-Piante forestali e altri prodotti della silvicoltura 707.741 720.692 50.901 55.716 -73,48% 9,46%
AA022-Legno grezzo 2.366.315 2.467.279 49.823 589.431 71,07%  1083,05%
AA023-Prodotti vegetali di bosco non legnosi 3.131.077 3.204.231 7.976.069 7.767.778 -12,81% -2,61%
AA030-Pesci ed altri prodotti della pesca; prodotti dell'acquacoltura 49.779.071 53.857.047 2.542.888 2.597.794 -37,21% 2,16%
CA101-Carne lavorata e conservata e prodotti a base di carne 583.976.288 494.332.182 68.881.395 69.649.711 -10,19% 1,12%
CA102-Pesce, crostacei e molluschi lavorati e conservati 191.563.544 226.215.331 17.203.809 16.527.951 -11,84% -3,93%
CA103-Frutta e ortaggi lavorati e conservati 76.542.102 83.817.221 67.770.135 80.156.311 -14,47% 18,28%
CA104-Oli e grassi vegetali e animali 532.407.240 774.539.704  544.353.610  689.435.604 0,18% 26,65%
CA105-Prodotti delle industrie lattiero-casearie 92.744.199 85.867.544 23.621.839 26.450.890 -5,33% 11,98%
CA106-Granaglie, amidi e di prodotti amidacei 16.089.620 13.029.495 14.934.026 14.950.650 28,31% 0,11%
CA107-Prodotti da forno e farinacei 6.592.938 7.564.580  134.566.746  147.223.103 -5,76% 9,41%
CA108-Altri prodotti alimentari 32.695.549 38.596.472  122.035.172  135.493.253 2,56% 11,03%
CA109-Prodotti per I'alimentazione degli animali 14.220.909 20.018.846 3.391.369 3.588.823 75,92% 5,82%
CA110-Bevande 17.172.337 21.857.257  785.926.106  929.953.790 1,63% 18,33%
CA120-Tabacco 74.367 69.355 6.688.632 7.376.665 14,92% 10,29%
Totale export 20.271.909.051 21.335.164.279 32.019.999.104 33.057.390.012 2,34% 3,24%
Totale export agroalimentare 2.024.520.251  2.219.147.468 2.050.970.173 2.385.813.918 -1,30% 16,33%

Fonte: elaborazioni su dati COEWEBISTAT

| principali paesi di destinazione delle esportazioni toscane nel 2015 sono riportati in figura 5.
La maggioranza di esse sono destinate a soli quattro paesi: Stati Uniti (27,3%), Germania (15%),
Francia (9,3%) e Regno Unito (7,7%). Quasi la meta delle importazioni di Stati Uniti, Germania
e Regno Unito, é rappresentata da bevande, quindi vino; I’altro grande importatore di bevande é
il Canada, in cui i due terzi di importazioni dall’Italia sono bevande. Questi stessi paesi, inoltre,
hanno importato circa il 60% di oli e grassi vegetali (olio d’oliva in massima parte), per un valore
di quasi 400 milioni di euro. Se si aggiunge I’altro grande importatore, la Francia, che nel 2015
ha importato bevande dalla Toscana solo in minima parte (10%), si arriva a un valore di quasi
500 milioni di euro (il 70% di tutte le esportazioni toscane di oli e grassi vegetali).

Figura 1.12
PRINCIPALI PAESI DI DESTINAZIONE DELL’'EXPORT AGRO-ALIMENTARE. TOSCANA. 2015
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Per quanto riguarda le importazioni, nel 2015 quasi la meta delle importazioni toscane del
settore agroalimentare proveniva da Spagna (22%), Francia (12,45%) e Grecia (9,2%). Si tratta
sostanzialmente di olio, che la Toscana ha importato per un valore di 775 milioni di euro,
provenienti per la quasi totalita da questi tre paesi e dalla Tunisia. Inoltre, sono stati importati
animali vivi e prodotti di origine animale dalla Francia e dalla Germania per un valore di circa
50 milioni di euro e piante vive da Francia e Paesi Bassi, per un valore di 28 milioni di euro.

Figura 1.13
PRINCIPALI PAESI DI ORIGINE DELL’IMPORT AGRO-ALIMENTARE. TOSCANA. 2015
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2.
LE FILIERE

2.1
Cereali

e Superfici produzioni cerealicole in Toscana
Secondo i dati rilevati da ISTAT nel corso dell’ultimo Censimento Generale dell’ Agricoltura
nel 2010 in Toscana sono stati coltivati 173.057 ha di cereali (Fig. 2.1).

Figura 2.1
RIPARTIZIONE DELLE SUPERFICI A CEREALI IN TOSCANA. 2010
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Fonte: elaborazione su dati ISTAT, VI Censimento Generale dell'Agricoltura

Di queste superfici quasi il 60% era destinato al grano duro che, insieme a quelle coltivate a
tenero (11%), configurano la cerealicoltura regionale come essenzialmente orientata alla
produzione di frumento. Le altre principali colture cerealicole sono I’orzo (9%), I’avena e il
mais (circa 8% ciascuna).

Nonostante la prima indagine intercensuaria sulla struttura e le produzioni delle aziende
agrarie (ISTAT, 2015a; i dati dettagliati possono essere scaricati dal sito web agri.istat.it)
certificasse per il 2013 un calo di quasi 30.000 delle superfici a cereali (con una stima del totale
delle superfici pari a 148.950 ha) tale dato, tuttavia, sembra dover essere collegato piu alle
fluttuazioni congiunturali tipiche di colture annuali che a una tendenza strutturale. Secondo le
statistiche estimative annuali su superfici e produzioni prodotte dall’ISTAT, infatti, dal 2010 al
2015, la superficie cerealicola regionale non mostra alcuna chiara tendenza alla diminuzione,
quanto semmai un consolidamento unito a un’accentuata variabilita. Le statistiche estimative
confermano il picco negativo delle superfici nell’anno 2013 rilevato dall’indagine campionaria.
Nel 2015 la Toscana ha rappresentato il 5,5% delle superfici coltivate e il 3,6% delle produzioni
raccolte in Italia. Nel corso dei sei anni considerati (Fig. 2.2) la quota della Toscana sul totale
nazionale, in termini di superfici e produzioni cerealicole rimane sostanzialmente stabile
mostrando una possibile tendenza all’incremento negli ultimi due anni.
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Figura 2.2
IMPORTANZA RELATIVA DELLA TOSCANA NELLE PRODUZIONI CEREALICOLE ITALIANE QUOTE PERCENTUALI DI SUPERFICI E
PRODUZIONI PER ANNO
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Fonte: elaborazioni su dati agri.istat.it

Nelle tabelle 2.3 e 2.4 sono presentati i risultati provvisori relativi al 2015 dell’indagine
estimativa su superfici e produzioni delle colture, che consentono di valutare anche la
ripartizione delle colture cerealicole tra le province toscane. Le province di Pisa, Siena, Arezzo
e Grosseto da sole rappresentano oltre il 78% delle superfici coltivate a cereali. La
concentrazione territoriale € ancora pil accentuata se si considera il solo grano duro, coltivato
per oltre 1’85% nelle quattro province, con Siena e Grosseto che da sole rappresentano oltre il
63%. Una vera e propria specializzazione territoriale della coltura, che caratterizza
profondamente I’agricoltura della parte meridionale del territorio regionale. Grosseto € la
provincia maggiormente specializzata, in termini di superfici nella coltura del grano (78%
considerando sia duro sia tenero), seguita da Siena (68%). La distribuzione delle altre colture
cerealicole € pil omogenea tra le province con Livorno, Pisa e Arezzo che rappresentano una
guota maggiormente rilevante per Avena e Mais e la provincia di Firenze che da sola
rappresenta oltre il 20% delle superfici destinate ad altri cereali.

Tabella 2.3
SUPERFICIE DELLE PRINCIPALI COLTURE CEREALICOLE IN TOSCANA NEL 2015 - ETTARI DI SUPERFICIE COLTIVATA
Dati provvisori

Grano duro  Grano tenero Orzo Avena Mais Altri cereali Totale cereali
Massa-Carrara - 415 30 - 1.070 20 1.535
Lucca 39 343 213 10 2.350 229 3.184
Pistoia 28 170 69 100 1.915 100 2.382
Firenze 2.733 3.900 1.581 400 3.000 1.524 13.138
Livorno 10.248 1.289 704 904 715 1.072 14.932
Pisa 14.459 1.457 1.076 1.296 4211 340 22.839
Arezzo 6.577 6.253 2.850 333 3.960 1.034 21.007
Siena 23.732 5.120 5.058 3.409 2.190 2.611 42.120
Grosseto 35.000 2.100 7.000 1.500 1.500 373 47473
Prato 105 245 65 10 216 106 747
Totale Toscana 92.921 21.292 18.646 7.962 21.127 7.409 169.357

Fonte: ISTAT
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Tabella 2.4
PRODUZIONI DELLE PRINCIPALI COLTURE CEREALICOLE IN TOSCANA NEL 2015 - QUINTALI DI PRODUZIONE RACCOLTA
Dati provvisori

Grano duro Grano tenero Orzo Avena Mais Altri cereali Totale cereali
Massa-Carrara - 14.600 673 - 58.510 403 74.186
Lucca 1.586 13.837 7.167 265 192.650 5.025 220.530
Pistoia 781 5.100 2.706 1.821 139.810 2.118 152.336
Firenze 71.300 122.267 40.556 7.967 241.000 42.033 525.123
Livorno 362.407 46.593 23.556 28.652 23.250 45714 530.172
Pisa 422.726 50.926 16.196 35.778 365.900 10.475 902.001
Arezzo 185.280 197.040 70.950 7.627 271.000 47.861 779.758
Siena 773.788 206.387 154.458 89.710 121.200 66.165 1.411.708
Grosseto 1.050.000 67.200 210.000 42.000 135.000 9.076 1.513.276
Prato 4.150 10.845 3.420 298 16.950 6.440 42.103
Totale Toscana 2.872.018 734.795 529.682 214.118 1.565.270 235.310 6.151.193

Fonte: ISTAT

Ovviamente, la distribuzione delle quantita prodotte rispecchia per la gran parte la
distribuzione delle superfici coltivate anche se con rese medie per ettaro anche abbastanza
differenziate (in particolare nel caso dell’orzo e degli altri cereali). La provincia di Prato, in tre
colture su sei (grano tenero, orzo e altri cereali) mostra le piu alte rese per ettaro. La qualita
della granella ottenuta nel corso dell’ultima campagna € stata in genere elevata, con pesi
specifici del grano prodotto nelle zone vocate spesso superiore a 80 kg/hl. Le rese per ettaro,
tuttavia, sono nel complesso state inferiori alle attese, sia per una quota elevata di semine
effettuate nei mesi di gennaio e febbraio (causate dall’avverso andamento stagionale nel
precedente periodo autunnale) sia per condizioni meteorologiche non ottimali nel momento
dell’allegagione, che hanno ridotto il numero di spighe e/o il numero di chicchi per spiga.

o |l censimento delle strutture di stoccaggio in Toscana

Nell’ambito del Piano Cerealicolo Nazionale, il Ministero delle Politiche Agricole Alimentari e
Forestali ha promosso il censimento delle strutture di stoccaggio dei cereali (Azione 6.1). |
risultati della rilevazione, riferita all’anno 2011 e conclusasi nel 2013, sono stati diffusi
recentemente (ISMEA, 2014a). Il report citato contiene interessanti indicazioni su un aspetto
della filiera che il Piano Cerealicolo Nazionale riconosce come una delle fonti di criticita.

Nel complesso I’indagine ha censito 813 aziende dotate di strutture fisse per lo stoccaggio
dei cereali, per un numero totale di centri di stoccaggio pari a 1.187 unita. La Toscana, con 119
centri, rappresentava circa il 10% del totale nazionale delle strutture. Le capacita regionali di
stoccaggio censite ammontavano complessivamente a 497.810 tonnellate, pari a solo il 5% del
totale nazionale, a causa della ridotta dimensione media delle strutture (4.183 t di capacita
media contro un dato nazionale piu che doppio, pari a 9.290 t per struttura). L’utilizzazione
delle capacita di stoccaggio rilevata nel 2011 era pari 394 mila tonnellate, pari a circa il 77%
delle capacita disponibili, con una distribuzione per prodotto che rispecchia il mix produttivo
regionale (grano duro oltre il 50% del totale).

Nel complesso le strutture di stoccaggio regionali manifestano un’eta media abbastanza
elevata. Circa il 40% delle strutture di stoccaggio regionale € stata costruita nel corso degli anni
ottanta del secolo scorso, con una quota sostanzialmente analoga ricoperta da strutture risalenti
ai venti anni precedenti. Al 2011 risultavano essere state ammodernate e/o ristrutturate poco piu
del 50% delle strutture censite mentre meno del 40% erano state ampliate dopo la costruzione.

Il 74% della capacita di stoccaggio regionale era rappresentato da silos, contro il 26%
costituita da magazzini. In Toscana, come nel Centro Italia, prevalgono strutture con singola
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linea di carico e bassa capacita di scarico. Un dato interessante rilevato dal censimento
riguardava la percentuale di strutture che effettuano stoccaggio di prodotto proprio che
dichiaravano di effettuare lo stoccaggio differenziato. Nel caso della Toscana le percentuali
rilevate (5% grano duro, 13,8% grano tenero, 27,7% mais, 8% orzo) risultavano
significativamente inferiori alla media del Centro Italia, a sua volta attestato su valori inferiori
alla media nazionale.

| centri di stoccaggio condotti da aziende che hanno dichiarato di condurre una sola attivita
in Toscana sono risultati 29, pari al 33% delle aziende censite. Per la gran parte (72%) si tratta
di aziende che effettuano attivita di commercializzazione; le altre aziende rientrano per la gran
parte tra le aziende che effettuano semplici servizi di stoccaggio e mulini.

Nel complesso il quadro che emerge dall’indagine € quello di un sistema di stoccaggio dei
cereali non adeguato all’importanza relativa del comparto all’interno dell’economia agricola
regionale. L eta media elevata, le ridotte dimensioni e capacita di lavorazione, la scarsa quota di
lavorazione differenziata (per varieta e/o per peso specifico della granella) costituiscono un
ostacolo alle strategie di valorizzazione qualitativa delle produzioni, una strada obbligata per
una regione che per caratteristiche ambientali non puo pensare di competere sul piano dei costi.

o |l valore della produzione cerealicola in Toscana

Nel 2015 IPISTAT ha diffuso le nuove stime relative alla produzione e al valore aggiunto
agricolo per regione, aggiornando la serie storica dal 1980 al 2014 sulla base del nuovo sistema
di conti economici nazionali adottato a livello europeo (SEC 2010). La revisione si € avvalsa
dell’utilizzazione di numerose nuove fonti statistiche sul settore (ISTAT, 2015b).

| dati diffusi includono la stima del valore delle produzioni delle principali colture espresse
sia a prezzi correnti sia a prezzi dell’anno precedente, e consentono una prima valutazione
dell’impatto di quantita e prezzi sull’andamento del comparto cerealicolo a livello regionale.

Nella tabella 2.5 viene riportato il valore della produzione a prezzi base correnti delle
principali colture cerealicole nel quinquennio 2010-2015. Le produzioni regionali nel 2014
hanno superato i 186 milioni di Euro, con una crescita in termini percentuali rispetto al 2010
pari al 45%. Di questo totale, il 56% ¢ rappresentato dal grano duro, seguito dal mais (14%) e
dal grano tenero (10%). Nelle due sezioni sottostanti della tabella 2.5 viene riportato
I’andamento degli indici delle quantita prodotte e dei prezzi che e possibile ricavare dai dati
disponibili per I’intero comparto e per le singole colture. Appare evidente che, nel complesso, &
stata soprattutto la dinamica dei prezzi a connotare la dinamica del settore.

La dinamica positiva dei prezzi & confermata dalla rilevazione dei prezzi effettuata da
ISMEA. Nella figura 2.6 viene rappresentato I’andamento dell’indice mensile dei prezzi alla
produzione per il totale dei cereali e il solo comparto del grano per tutto il periodo considerato e
fino al mese di settembre 2015. Si tratta di una dato medio nazionale, tuttavia & noto che le
dinamiche dei prezzi dei cereali sono scarsamente differenziate a livello di singole regioni,
riflettendo in misura significativa gli andamenti dei mercati internazionali. Nel corso del 2010 si
registra un consistente apprezzamento delle quotazioni Negli anni successivi, oltre ad un
progressivo anche se parziale declino tendenziale dei prezzi per I’intero comparto si registra un
crescente n differenziale positivo dell’andamento grano rispetto agli altri cereali, con un picco
corrispondente all’ultima campagna.
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Tabella 2.5

PRODUZIONE A PREZZI BASE CORRENTI DELLE PRINCIPALI PRODUZIONI CEREALICOLE TOSCANA
Migliaia di euro e numeri indice delle quantita e dei prezzi

2010 2011 2012 2013 2014
Migliaia di Euro
TOTALE CEREALI 128.412 165.926 185.821 157.640 186.101
Grano tenero 7.961 11.975 19.021 17.298 17.839
Grano duro 65.851 85.896 100.114 71.206 103.637
Mais 27.258 36.085 27.946 34.942 26.156
Orzo 5.610 9.029 9.852 6.993 8.971
Riso 569 749 538 434 536
Numeri indice delle quantita
TOTALE CEREALI 100 99 94 97 97
Grano tenero 100 98 91 97 96
Grano duro 100 93 106 91 108
Mais 100 109 177 169 201
Orzo 100 87 103 71 95
Riso 100 99 77 101 91
Numeri indice dei prezzi
TOTALE CEREALI 100 105 110 116 113
Grano tenero 100 105 110 116 112
Grano duro 100 139 136 135 134
Mais 100 138 135 129 111
Orzo 100 150 148 152 166
Riso 100 134 134 127 105
Fonte: elaborazioni su dati ISTAT
Figura 2.6
PREZZI DEI CEREALI E DEL GRANO. 2010/2015
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e La produzione 2015 e le prospettive per la prossima campagna

L’andamento registrato nel corso della campagna 2014-2015 si riflette sulla ragione di scambio
tra prezzi dei prodotti e prezzi dei fattori produttivi il cui numero indice e rimasto positivo sia
per il grano duro, che, in misura minore, per il grano tenero, per tutto il periodo che va dal mese

di agosto 2014 al mese di settembre 2015.
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Nel complesso questi risultati fanno prevedere un mantenimento dell’andamento positivo del
valore delle produzioni cerealicole regionali anche per il 2015. Le dinamiche degli ultimi mesi
sembrano segnalare tuttavia un ridimensionamento del trend, in particolare per il grano tenero,
per il quale, nel corso dei primi mesi dell’anno, é stato registrato un aumento delle quantita
importate (ISMEA, 2015). Benché la quantita di terreni lavorati nelle aree di maggiore
produzione regionale a giudizio degli operatori del settore appaia in linea con gli anni
precedenti, € ancora presto per quantificare I’andamento delle intenzioni di semina: I’incertezza
sulla dinamica dei prezzi di grano duro (produzioni mondiali in aumento ma con incertezza sulle
produzioni e esportazioni canadesi) e tenero lasciano ancora aperta la strada a diverse strategia
di allocazione delle superfici.

e |l nuovo quadro di riferimento della Politica Agricola Comune (PAC)

Sulle decisioni di semina potrebbe incidere significativamente anche il nuovo quadro degli
incentivi generati dalle politiche settoriali. La nuova PAC per i seminativi ha conservato gli
incentivi accoppiati per le superfici coltivate a grano duro. Tuttavia la riduzione del plafond
destinato a questa politica (30 milioni € per aiuti alle colture proteaginose e grano duro in
Toscana, Umbria, Marche e Lazio) e la riduzione dei pagamenti disaccoppiati ad ettaro causata
dal processo di convergenza verso valori unitari dei titoli omogenei e dall’ampliamento dei
criteri di eleggibilita, potrebbero nel complesso ridurre I’effetto di riduzione del rischio
associato alle colture cerealicole.

Un elemento ulteriore il cui effetto dovra essere valutato, soprattutto in presenza di un
eventuale scenario flessivo sul fronte dei prezzi, riguarda I’introduzione del cosiddetto
“greening”, che vincola il 30% del contributo disaccoppiato all’adozione di pratiche colturali
compatibili dal punto di vista ambientale. Alcune simulazioni sembrano mostrare un minore
impatto delle misure di greening sulla redditivita lorda della coltura del grano duro rispetto a
quella del mais ed una maggiore capacita della quota di pagamento unico associata alle pratiche
ecocompatibili di compensare I’incremento di costi ad esse associate (Cimino et al., 2014).

Il rispetto dei livelli minimi di diversificazione delle colture praticate sui seminativi sembra
viceversa assorbire maggiormente I’attenzione dei produttori nelle aree vocate della Toscana. In
presenza di prezzi delle colture alternative al grano duro (che rimane al momento I’attivita
produttiva fondamentale) in significativa flessione, non e escluso che possa essere il riposo delle
superfici, soprattutto nelle aree collinari ed eventualmente riservato alle superfici meno
produttive. Cio potrebbe comportare un ridimensionamento di superfici e produzioni in
particolare di grano tenero.

La variabilita dei prezzi dei prodotti costituisce uno dei maggiori elementi di rischio per le
imprese che operano nel comparto. La PAC ha offerto per lungo tempo una copertura dal rischio
di prezzo sia pure in misura progressivamente decrescente, passando dalle politiche di sostegno
dei prezzi agricoli a forme progressivamente piu disaccoppiate di sostegno dei redditi (Riforma
McSharry e Riforma Fischler). Fino al 2014 il Pagamento Unico Aziendale, per quanto
svincolato dai livelli produttivi, ha comunque svolto una funzione di riduzione del rischio,
riducendo la variabilita dei ricavi aziendali.

A partire dal 2015, tuttavia, con la nuova PAC, tale funzione potrebbe risultare
sostanzialmente ridotta per le aziende specializzate nei seminativi per la riduzione degli
incentivi percepiti a vario titolo (convergenza del pagamento unico, diminuzione degli aiuti
accoppiati) e I’incremento dei costi di produzione dovuti al rispetto del greening.

Un nuovo strumento di politica settoriale che dovrebbe contribuire a ridurre il rischio di
prezzo e costituito dall’Income Stabilization Tool previsto dall’articolo 39 del Regolamento
1305/2013 di riforma del secondo pilastro della PAC. La misura prevede la corresponsione di
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un pagamento compensativo, finanziato attraverso appositi strumenti di mutualitd, nel caso di
una riduzione del reddito aziendale superiore al 30% della media degli anni precedenti. In Italia
¢ stato stabilito di gestire questo strumento a livello nazionale. Il Programma di Sviluppo Rurale
Nazionale (Psrn) inviato alla commissione (Mipaaf, 2014) prevede questo strumento alla
sottomisura 17.3. Le imprese aderenti a sistemi di mutualita opportunamente costituiti e
cofinanziati dal Psrn, avranno diritto ad una compensazione fino ad un massimo del 70% delle
perdite di reddito aziendale in caso di diminuzioni superiori al 30% della media degli ultimi 5
anni, calcolata eliminando gli anni con performance aziendali rispettivamente migliore e
peggiore. Allo scopo di evitare la sovracompensazione, il reddito aziendale dovra essere
calcolato in base a componenti di ricavo e costo documentabili e dovra includere I’eventuale
incasso di pagamenti assicurativi per perdite di produzione dovute ad avversita atmosferiche e/o
biologiche (strumenti anch’essi cofinanziati nell’ambito del Psrn).

o Costi di produzione e strategie di riduzione del rischio nel comparto del grano

In un report di ISMEA, realizzato per conto del Ministero delle Politiche Agricole Alimentari e
Forestali nell’ambito degli studi per il Piano Cerealicolo nazionale, viene rilevato come nel
lungo periodo il comparto di produzione del grano abbia conosciuto una crescita media dei
prezzi delle produzioni tendenzialmente superiore a quella dei prezzi dei fattori della
produzione, cioé un miglioramento tendenziale della ragione di scambio (ISMEA, 2014b).
Secondo le rilevazioni ISMEA tra il 2001 e il 2013 il tasso di crescita media annua dei prezzi
del grano duro é stato pari al 3,8% mentre nel caso del grano tenero la crescita media si &
attestata intorno allo 0,2%. L’analisi dei dati tuttavia mostra come mentre I’indice dei prezzi dei
mezzi correnti di produzione (che considera antiparassitari, concimi, prodotti energetici,
sementi,altri materiali, spese varie e salari) & cresciuto secondo una dinamica costante,
I’andamento dei prezzi dei prodotti ha mostrato viceversa un’elevata volatilita, sia pure intorno
ad un trend favorevole. Di conseguenza gli operatori della fase agricola si sono trovati a
fronteggiare fasi alterne nell’andamento della ragione di scambio, spesso con repentine
inversioni di tendenza di considerevole entita.

L’accresciuto rischio di prezzo pud avere effetti negativi sull’intera filiera da un lato
aumentando I’instabilita dei redditi nella fase agricola, dall’altro mettendo a rischio la continuita
e la composizione degli approvvigionamenti per le imprese di prima e seconda trasformazione a
valle. A prescindere dagli strumenti di politica settoriale, che possono correggere le situazioni
piu critiche di fluttuazione,per le imprese della filiera é indispensabile definire un atteggiamento
strategico nella gestione di tali rischi.

Un primo aspetto essenziale € il monitoraggio del costo di produzione aziendale e della sua
composizione, a servizio di una tensione all’efficienza nella realizzazione dei processi produttivi
agricoli. Una recente ricerca (Progetto Quantica), coordinata dall’Universita di Firenze
nell’ambito di uno dei Progetti Integrati di Filiera finanziati dalla programmazione 2007-2013
delle politiche di sviluppo rurale, ha utilizzato le informazioni della banca dati RICA per
quantificare i costi di produzione del grano tenero e la loro composizione nel periodo 2005-
2012. L’analisi si & basata di una metodologia econometrica validata a livello europeo. Nella
tabella 2.7 vengono riportati il costo medio (inclusivo di tutti i costi espliciti, sia specifici sia
generali) e la sua composizione per I’ltalia e le tre ripartizioni geografiche. Nelle regioni
centrali, che possono essere considerate di riferimento per la cerealicoltura toscana, il costo di
produzione medio rilevato era pari a 743,6 €/ha. Le voci di costo che nel periodo analizzato
hanno inciso di pit sono quella per i fertilizzanti, con una percentuale del 13,25%, piu alta
rispetto alle altre ripartizioni geografiche, le spese di manutenzione e gli affitti e interessi su
terra e fabbricati.
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Tabella 2.7
COSTO DI PRODUZIONE MEDIO DI DEL GRANO TENERO E SUA RIPARTIZIONE
Media 2005-2012 calcolata a prezzi 2013 e ripartizione percentuale

Voci di spesa Italia Nord Centro Sud
Sementi 9,15 9,47 8,06 7,88
Fertilizzanti 12,64 12,86 13,25 12,01
Antiparassitari 7,84 7,89 8,20 7,67
Altre spese dirette 6,43 6,29 6,73 572
Acqua, elettricita, combustibili 3,82 372 3,18 415
Manutenzione 13,53 14,09 12,44 14,94
Contoterzismo 9,07 8,66 10,29 13,04
Ammortamenti 8,70 8,83 8,15 7,70
Salari, oneri sociali e accantonamenti 9,00 8,87 8,91 8,28
Imposte 8,28 8,35 9,41 7,33
Affitti e interessi su terra e fabbricati 11,55 10,97 11,38 11,27
Costo medio 05 -12 (€ 2013/ha) 936,0 1025,6 7436 651,0

Fonte: elaborazioni Progetto Quantica su dati RICA

N

L analisi proposta dal progetto Quantica & interessante, dal momento che ha messo a
disposizione una metodologia riconosciuta a livello internazionale che, essendo basata su una
banca dati pubblica, sarebbe facilmente replicabile ogni anno. Le stime annuali potrebbero
costituire un benchmark rispetto al quale le singole imprese potrebbero valutare le loro
performance. Un’operazione necessaria, tenuto conto che I’estrema diversificazione delle
strutture aziendali agricole, € la base di una estrema variabilita dei costi di produzione. Lo
studio dell’ISMEA sui costi di produzione citato in precedenza (ISMEA, 2014b) offre alcuni
elementi empirici di questo fatto, rilevando analiticamente il costo di produzione del grano
tenero e duro in alcune aziende tipo, caratteristiche di diversi contesti di produzione cerealicola
(Tab. 2.8). I conti colturali effettuati da ISMEA non sono direttamente comparabili con i dati
del progetto Quantica dal momento che includono anche la quantificazione di alcune voci di
costo implicite (come ad esempio la remunerazione del lavoro prestato dall’imprenditore e dalla
sua famiglia),tuttavia mostrano chiaramente come una diversa struttura aziendale (ad esempio
pil 0 meno orientata a svolgere le operazioni colturali con il parco macchine aziendale) possa
incidere significativamente sul bilancio della coltura. | dati di tabella 2.8 mostrano inoltre il
ruolo essenziale dei contributi derivanti dalle politiche per assicurare la redditivita della coltura
a fronte di una quantificazione “piena” del costo.

Tabella 2.8
CONTI COLTURALI PER LA COLTURA DEL GRANO IN ALCUNE AZIENDE TIPO
Produzione Costi Margine Costi Margine  Reddito operativo al
Vendibile variabili Lordo Fissi Operativo netto dei contributi
Grano Duro
Zona interna provincia Palermo 1.329,0 1.033,4 2957 355,6 -59,9 -389,9
Nord della Capitanata 1.525,0 923,8 601,3 30,0 57113 171,3
Media Collina Marchigiana 1.484,9 1.094,1 390,8 373,1 17,7 -362,3
Grano Tenero
Valle del Tevere 1.810,2 967,5 8428 788,3 54,5 -275,6
Padova Sud 1.855,0 1.107 4 7476 906,7 -159,1 -579,1
Alessandria Nord 1.932,5 770,8 1.161,7 535,0 626,7 346,7

Fonte: (ISMEA, 2014b)

| risultati economici negativi registrati in quattro su sei delle aziende rilevate da ISMEA é
senz’altro influenzato dalla dinamica congiunturale dei prezzi che, come risulta dal grafico in
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figura 2.6, nel 2013 ha registrato un brusco arretramento delle quotazioni del grano. Un buon
esempio delle situazioni che dovrebbero essere affrontate dalle imprese con specifici strumenti
per la riduzione del rischio. Il progetto Quantica ha condotto un’interessante analisi delle
strategie di riduzione del rischio di prezzo nella filiera del grano tenero, analizzando in
particolare il sistema dei contratti sui mercati alla produzione della Toscana. Per gli agricoltori
lo strumento principale rimane la stipula di contratti a termine con meccanismi prestabiliti di
fissazione del prezzo alla consegna della produzione. L’utilizzazione delle borse merci per
operazioni di copertura dal rischio di prezzo attraverso acquisto e vendita di contratti futures,
infatti, non & normalmente un’opzione disponibile per i produttori di grano, fondamentalmente
per un problema di dimensioni minime (il contratto future tipo del grano del LIFFE, la borsa di
merci di Parigi che costituisce il mercato di riferimento in Europa, prevede una dimensione
minima del lotto trattato di 35 tonnellate o multipli).

Un’analisi statistica della serie storica delle quotazioni mensili 2000-2012 (prezzo spot) del
grano tenero (borsa merci di Bologna) ha mostrato che la strategia ottimale di riduzione del
rischio di prezzo per i cerealicoltori sarebbe stata I’adesione per almeno il 90% della produzione
ai contratti a termine offerti dall’industria, in particolare nella formulazione cap and flor, che
prevede una banda di oscillazione predefinita e limitata del prezzo di vendita finale, purché non
implicassero uno sconto eccessivo rispetto al prezzo spot (cioé le quotazioni al momento della
stipula del contratto).

Per le imprese di trasformazione a valle, e in particolare per i molini, la copertura del rischio
di prezzo pu0 essere affrontata con un’apposita utilizzazione dei contratti futures. Il progetto
Quantica, attraverso un’analisi econometrica, ha mostrato che le quotazioni presso il mercato di
riferimento italiano (Bologna) e il LIFFE di Parigi si muovono insieme in misura sufficiente per
permettere agli operatori italiani di usare le compravendite di futures in operazioni di hedging
per la copertura del rischio (in modo che le perdite/profitti sul mercato “fisico” alla produzione
sul quale stipulano contratti di acquisto a termine con gli agricoltori siano compensati da
perdite/profitti delle operazioni sui mercati dei futures). L’analisi ha mostrato che nel periodo
considerato un operatore nelle fasi a valle (molino, panificatore) che, a fronte dei contratti
termine attivati nell’ambito dell’accordo di filiera con gli agricoltori sulla base del prezzo
corrente di novembre, si fosse coperto dal rischio vendendo contratti futures per un ammontare
pari al 75% della quantita acquistata con i contratti, nel periodo 2000-2011 avrebbe risparmiato
sui costi di approvvigionamento e ridotto significativamente la loro variabilita annuale.

| risultati del progetto Quantica mostrano che una configurazione appropriata degli accordi
di filiera (in particolare le forme contrattuali e i meccanismi di fissazione dei prezzi nei contratti
a termine) potrebbe migliorarne I’efficienza, consentendo soluzioni cooperative finalizzate alla
riduzione del rischio di prezzo degli operatori di entrambi i lati del mercato.

e La qualificazione delle produzioni: i grani antichi e la filiera corta

Accanto all’attivazione di forme contrattuali innovative per la riduzione del rischio di prezzo, la
qualificazione delle produzioni rimane comunque una strada obbligata per mantenere la
competitivitd della filiera dei cereali in Toscana. La riqualificazione delle strutture di
stoccaggio, con una incrementata capacita di stoccaggio differenziato per tipologie di prodotto
costituisce, come gia sottolineato, un’importante premessa, che potrebbe essere favorita da
apposite azioni a livello regionale.

Un interessante esempio di riqualificazione delle produzioni cerealicole & costituito anche
dalla crescente diffusione della coltivazione dei cosiddetti “grani antichi”. Si tratta di varieta
tradizionali di frumento tenero, per lungo tempo trascurate nella produzione per caratteristiche
fisiologiche meno compatibili con le forme intensive e meccanizzate della cerealicoltura
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moderna, riscoperte e rilanciate per le loro caratteristiche nutraceutiche (composizione proteica
delle farine con importanti caratteristiche di salubritd) spesso nell’ambito di iniziative di filiera
corta (dal grano al pane). Questo tipo di produzioni, per I’interesse crescente dei consumatori,
possono spuntare premi di prezzo molto interessanti anche nella fase agricola. Un secondo
aspetto interessante di queste varieta e costituita dalla loro rusticita, che consente I’adozione di
tecniche colturali meno intensive nell’uso degli input chimici (fertilizzanti e antiparassitari).
L’impatto generalmente atteso e sia di tipo ambientale, verso una maggiore sostenibilita, che
economico, con una diminuzione dei costi di produzione.

Non esistono ancora statistiche sistematiche, tuttavia le superfici coltivate con varieta
tradizionali sono sicuramente in crescita in Toscana. Da una rapida indagine presso operatori del
settore € stato possibile quantificare, per I’ultima campagna, una estensione di almeno 800 ha di
superfici sulle quali e stata seminata la varieta Verna, I’unica iscritta al Registro Italiano delle
Varieta Vegetali. La tendenza di questi anni, tuttavia, & di una tendenza all’eccesso di domanda
di queste sementi rispetto all’offerta disponibile.

La riproduzione dei semi costituisce una criticita di questo interessante comparto. Non solo
la produzione di sementi registrate é tendenzialmente insufficiente, ma esiste anche una carenza
di strutture pubbliche per la conservazione del germoplasma, la sua caratterizzazione e selezione
ai fini della registrazione di altre varieta. L attivita dell’Ente Toscano Sementi, in questi anni ha
potuto rivolgersi alla conservazione della biodiversita regionale; per un rilancio delle attivita di
selezione e caratterizzazione ai fini della registrazione necessiterebbe di un significativo
incremento dei fondi a sua disposizione (Benedettelli, 2015).

Il progetto Quantica ha messo a disposizione interessanti informazioni relative al costo di
produzione delle varieta tradizionali di grano tenero. Una particolare tecnica di indagine
(elicitazione statistica) ha consentito di confrontare sistematicamente, mediante intervista ad una
campione di testimoni privilegiati, la composizione e I’entita dei costi relativi alla coltivazione
di varieta antiche e moderne. Agli intervistati € stato chiesto di valutare I’impatto delle diverse
caratteristiche genetiche e delle diverse tecniche di produzione sulle rese e sull’impiego dei
fattori produttivi, mettendo a confronto la coltivazione della varieta Verna con quella della
varieta di grano tenero Blasco.

| risultati (Tab. 2.9) mostrano non solo che il Verna ha una resa inferiore al Blasco
(mediamente 24 contro 36 g/ha) ma anche che la variabilita delle rese,nel caso della varieta
tradizionale, & molto forte. Tuttavia le differenze di tecnica produttive sono tali per cui il costo
ad ettaro della varieta antica & inferiore di oltre il 15% a quello della varieta moderna. Questa
differenza controbilancia la minore resa ad ettaro. Il risultato congiunto di questi due fattori
porta ad un costo al quintale della varieta antica superiore a quello del Blasco di circa il 24%.

Tabella 2.9
CONFRONTO TRA | COSTI DI PRODUZIONE DI UNA VARIETA DI GRANO MODERNA E UNA ANTICA
Media 2007/2009. Valori in Euro 2008

Blasco Vema Differenza
Costo per unita di superficie (€/ha) 1.071,4 888,7 -17%
Resa 36 24 -33%
Costo per unita di prodotto (€/q) 29,8 370 +24%

Fonte: Progetto Quantica

Un costo di produzione superiore e una maggiore variabilita delle rese rende indispensabile
un’attenta azione di valorizzazione del prodotto per compensare questi elementi potenzialmente
sfavorevoli con un adeguato premio di prezzo. Questo e senz’altro possibile, come dimostra il
numero crescente di iniziative di valorizzazione e la crescita delle superfici coltivate.
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L’elemento di valorizzazione che oggi sembra centrale & la commercializzazione di queste
varieta di grano attraverso iniziative di filiera corta che, se da un lato sono in grado di
riequilibrare la distribuzione del valore aggiunto a favore della fase agricola, dall’altro appaiono
piu adeguate a veicolare verso il consumatore, insieme al prodotto, tutte le informazioni relative
alle sue qualita intrinseche materiali e immateriali (proprieta nutraceutiche, sostenibilita dei
processi produttivi, difesa della biodiversita) che costituiscono una possibile fonte di vantaggio
competitivo.

In Toscana negli ultimi anni si sono sviluppati numerosi esempi di filiere corte imperniate
sulla produzione di varieta antiche di grano e sulla loro valorizzazione. Un esempio € costituito
dai progetti promossi dalla Rete Semi Rurali (www.semirurali.net), un’associazione senza fini
di lucro nata nel 2007 per iniziativa di 28 associazioni formate da persone a diverso titolo (dalla
produzione al consumo) coinvolte nella produzione agricola secondo tecniche, sostenibili e/o
tradizionali. Nel corso di Filigrane Toscane (il termine Filigrane € un acronimo per “Trasparenti
filiere per I’innovazione dell’economia contadina e delle relazioni sui territori: esperienze e
progetti a confronto”),un evento tenutosi nel luglio del 2015, sono state messe a confronto una
serie di iniziative di filiera corta basate sulla riproduzione, selezione e diffusione di sementi di
varieta locali, di vecchia costituzione o popolazioni di grano tenero (Rete Semi Rurali, 2015).
Tra queste tre esperienze erano toscane, per un totale di 39 produttori agricoli e 150,5 ha di
grano coltivato. | progetti promossi dalla Rete Semi Rurali sono centrati sulla costruzione di
nuove relazioni economiche e sociali che consentano una completa realizzazione del processo
produttivo “dal grano al pane” sul territorio secondo un processo di “co-produzione” in cui tutti
gli attori coinvolti (compresi i consumatori che in genere partecipano attraverso Gruppi di
Acquisto Solidali) condividono una corresponsabilita degli esiti sia ambientali sia sociali (equa
distribuzione del valore aggiunto) della produzione.

Spesso sono le amministrazioni locali a promuovere lo sviluppo di esperienze di filiera corta
nel settore cerealicolo con finalitd di promozione dell’economia locale e di educazione
alimentare. E il caso del progetto “La memoria dei semi” promosso dal Comune di Prato
insieme all’associazione La Piazzoletta e presentato come Best Practice dalla Regione Toscana
nell’ambito di Expo 2015 (https://www.feedingknowledge.net/02-search/-/bsdp/6230/it_IT). Il
progetto prevede la produzione di grani di varieta antiche presso la Tenuta Medicea delle
Cascine di Tavola e la trasformazione su base locale per la produzione di pane da distribuire
nelle mense scolastiche comunali. Secondo gli indicatori di progetto I’iniziativa ha permesso la
coltivazione di 9,5 ha di grano tenero con una produzione finale di 651kg di pane secondo il
disciplinare della tipica “Bozza pratese”, distribuiti in 8 plessi scolastici.

Sempre a Prato, nell’ambito del Parco Agricolo di Prato, opera I’ Associazione Gran Prato,
un patto di filiera che coinvolge agricoltori (11) e operatori locali della prima e seconda
trasformazione e commercializzazione (per un totale di 37) dei prodotti della filiera cerealicola
(https://granprato.wordpress.com/) Anche in questo caso la valorizzazione delle varieta
tradizionali, se pure in via non esclusiva, € parte del processo di qualificazione delle produzioni.

A Siena un progetto e stato sviluppato all’interno del patto di sostenibilita territoriale “Siena
Green” promosso dall’ Assessorato all’ Agricoltura della Provincia di Siena nell’ambito dell’Azione
di Sistema sulla Catena Alimentare di Filiera Corta (http:/green.terresiena.it/it/progetto/filiera-
corta/progetti-speciali). Il progetto, partito nel 2010 con la sperimentazione agronomica di varieta
locali di frumento in collaborazione con I’Universita di Firenze e conclusosi nel 2013,ha
coinvolto aziende agricole biologiche del senese, trasformatori, panificatori, gruppi di acquisto e
consumatori attivi.
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In provincia di Pistoia sono state le esperienze dei Gas, di alcune aziende agricole molini e
forni artigianali a dare vita all’esperienza di filiera corta “ll buon pane solidale”
(http://pistoiagricoltura.provincia.pistoia.it/it/content/il-buon-pane-solidale).

Si tratta di esperienze con scala economica ancora modesta, anche se con potenziali di
crescita significativi. Da un lato I’integrazione di filiera consente a tutti i partner di ridurre i
rischi di prezzo/costo, dall’altro la scala locale della produzione, soprattutto nelle aree urbane,
promette interessanti spazi di penetrazione commerciale, soprattutto se riesce ad essere associata
a processi di modifica delle abitudini di consumo.

| principali problemi di queste iniziative riguardano la disponibilita di adeguati quantitativi
di seme. La riproduzione, selezione e conservazione & spesso affidata ai produttori stessi e
devono essere definite tecniche di produzione adeguate alla piccola scala economica, che siano
comungue capaci di garantire sanita delle sementi e sua caratterizzazione. La gestione di piccole
guantita, ad esempio, richiede una ricostituzione di capacita di stoccaggio aziendali in buone
condizioni di salubrita e con adeguati sistemi di segregazione tra le diverse varieta e/o
popolazioni utilizzate. Lo scambio di esperienze e buone pratiche & considerato il “motore”
capace di consolidare e espandere queste iniziative. Tuttavia iniziative di politica a sostegno, ad
esempio con il supporto alla caratterizzazione e registrazione di varieta a livello regionale,
potrebbero costituire un importante punto di forza per lo sviluppo di queste componenti della
filiera dei cereali.

2.2
Olio di oliva

o Caratteri strutturali dell ‘olivicoltura toscana

In Toscana la coltivazione dell’olivo é particolarmente rilevante non solo dal punto di vista
economico ma anche paesaggistico, ambientale (in primis difesa idrogeologica) e culturale.
L’olivo é infatti la coltura piu diffusa essendo coltivato in oltre 50.300 aziende (pari al 69%
delle aziende agricole rilevate nel Censimento 2010) con una superficie totale stimata nel 2015
in oltre 92 mila ettari (pari al 12,2% della SAU regionale). L’olivicoltura & pero in forte
regresso, infatti in soli dieci anni (tra il Censimento del 2000 e quello del 2010) si é avuta una
riduzione del 29,2% delle aziende e del 4,1% delle superfici. La superficie media a olivo
ammonta a 1,83 ettari per azienda, limitata ma in forte incremento (+35%) rispetto al 2000, con
una distribuzione bipolare che vede un numero ridotto di aziende piu grandi in termini di SAU
detenere circa un quarto della superficie a olivo regionale (25,5%).

La contrazione delle superfici prosegue anche nel decennio corrente. Secondo le
informazioni piu recenti di fonte ISTAT derivanti dalla rilevazione sulla struttura delle
coltivazioni legnose agrarie, nel 2012 la superficie a olivo in Toscana si sarebbe leggermente
ma ulteriormente ridotta passando a 89.500 ettari circa, pari all’8,1% della corrispondente
superficie nazionale. La tendenza appare evidente anche in base alle stime ISTAT, in base alle
quali la superficie totale a olivo regionale nel 2015 si sarebbe ulteriormente ridotta di 79 mila
ettari anche a causa delle difficolta riscontrate nel raccolto 2015 che avrebbero spinto una parte
dei produttori a cessare le operazioni colturali sui propri terreni. Va pero anche ricordato che
nelle zone piu vocate la riduzione delle superfici € perd accompagnata da processi di
ammodernamento di parte degli impianti esistenti.

L’olivo é presente soprattutto nelle province della Toscana interna, con Firenze che nel 2015
detiene il 24,8% del totale della superficie totale regionale, seguita da Grosseto (19,0%) e Siena
(16,3%) (Tab. 2.10). Secondo le stime ISTAT, proprio a Firenze e Grosseto si riscontra la piu
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alta percentuale di oliveto non in produzione, che in entrambe le province é stimato nel 30%
circa della superficie totale presente. Le implicazioni ambientali e paesaggistiche del fenomeno
sono da considerare attentamente. Si tratta comunque di valutare quanta parte di questo
abbandono sia congiunturale, dovuto cioe alle particolari situazioni produttive del 2015, e
dungue tornera ad essere in produzione.

Tabella 2.10
EVOLUZIONE DELLA SUPERFICIE A OLIVO PER PROVINCIA (DATI IN ETTARI)
SUPERFICIE INVESTITA SUPERFICIE TOTALE SUP. IN PRODUZIONE

2010 2010 Variaz. 2015 2015 2015 2015
Valori % 2010/2000 Valori % Valori %
Massa-Carrara 1.207 1,3 27,5 900 1,0 896 1,1
Lucca 3.220 35 -12,1 2.629 2,8 2.625 33
Pistoia 6.360 6,9 1,7 7.772 84 7478 9,5
Firenze 25.093 27,3 6,6 23.000 248 16.000 20,3
Livorno 5.004 54 8,3 5.000 54 4.750 6,0
Pisa 7.787 8,5 111 7.458 8,1 7.432 94
Arezzo 10.884 11,8 5,8 11.025 119 10.444 13,2
Siena 13.081 14,2 6,2 15.088 16,3 15.013 19,0
Grosseto 17.356 18,9 9,5 17.625 19,0 12.125 15,4
Prato 1.915 21 6,2 2.101 2,3 2.095 2,7
Toscana 91.907 100,0 -4,1 92.598 100,0 78.858 100,0
Centro ltalia 203.247 o 4,7 212.354 o 197.042 .

ITALIA 1.123.330 . 5,3 1.156.261 . 1.134.051

Fonte: elaborazioni su dati ISTAT, Censimenti dell’agricoltura e Stima delle superfici e produzioni delle coltivazioni agrarie

L’oliveto toscano presenta una etd media elevata, essendo per oltre il 58% costituito da
piante con oltre 50 anni di vita. Le piante con meno di 5 anni sono solo il 3,6% del totale.
Nonostante che siano migliori di quelli medi nazionali (che valgono rispettivamente 63,6% e
1,0%), questi dati indicano la necessita di un rinnovamento per continuare ad essere competitivi
sul mercato, sia pure seguendo la tradizione per quanto riguarda varieta e sistemazioni delle
piante. In termini di densita prevalgono le superfici con densita bassissima (inferiore a 140
piante per ettaro) o bassa (tra 140 e 250 piante), mentre gli oliveti ad alta densita (maggiore di
600 piante) rappresentano appena lo 0,5% della superficie totale a olivo della regione.

Per molte tra le aziende piu piccole I’olivicoltura & una attivita accessoria. Per questo tipo di
aziende, I’olivo svolge in esse una funzione di autoconsumo quando non addirittura meramente
“estetica”. In prima approssimazione dunque I’oliveto toscano “non orientato al mercato” puo
essere stimato in 35 mila ettari.

e L ’andamento produttivo

L’annata 2014 ¢ stata particolarmente difficile per un insieme di condizioni meteorologiche
avverse che hanno avuto impatti negativi sulla produzione italiana e di molti altri Paesi, tanto in
termini quantitativi che qualitativi. La Toscana nel 2014 ha subito un tracollo produttivo piu
pesante di molte altre regioni. La produzione regionale di olio di pressione & ammontata a meno
di 74 mila quintali, livello produttivo peggiore degli ultimi 30 anni, in riduzione del 56%
rispetto all’anno precedente (Tab. 2.11). Le province piu colpite sono state Pisa, Arezzo e
Firenze. Alcuni dei principali operatori della filiera hanno lamentato una riduzione ancora piu
consistente, che in alcune zone é arrivata al 90%. La diminuzione produttiva ha in effetti colpito
in modo differenziato i vari areali produttivi ma anche le singole aziende, in funzione anche del
tipo di conduzione degli oliveti e della tempestivitd con cui gli interventi volti a contrastare
I’insorgenza di fitopatie sono stati attivati. Il monitoraggio professionale della situazione ha
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consentito talvolta di intervenire in modo da salvare almeno in parte la produzione, per cui i
danni si sono concentrati soprattutto nella parte piu “amatoriale” dell’olivicoltura. Purtroppo
anche la qualita del prodotto é stata spesso compromessa, tanto che in non poche situazioni &
stato difficile raggiungere le soglie minime per la classificazione come olio extravergine. Di
fronte a questa situazione di basse rese e scarsa qualita molti agricoltori hanno preferito non
procedere alla raccolta, ritenendo i costi troppo elevati a fronte dei ricavi attesi.

Tabella 2.11
PRODUZIONE DI OLIO DI PRESSIONE IN TOSCANA
Quintali e valori %

2015 2014 Valori %

Valori assoluti Valori % Valori assoluti Valori % 2013 2014/2013

Massa-Carrara 1.789 12 1.785 24 1.773 0,7
Lucca 9.450 6,3 9.134 12,4 9.303 -1,8
Pistoia 7.759 51 7.455 10,1 9.280 -19,7
Firenze 45,500 30,1 14.840 20,1 48.000 -69,1
Livorno 8.100 54 4.000 54 9.600 -58,3
Pisa 10.300 6,8 600 0,8 10.831 94,5
Arezzo 21.025 13,9 4.368 59 23.000 -81,0
Siena 22.783 15,1 14.350 19,5 27.000 -46,9
Grosseto 21.406 14,2 14.500 19,7 25.497 431
Prato 2.809 19 2.707 37 3.800 -28,8
Totale Toscana 150.921 100,0 73.739 100,0 168.084 -56,1
Centro 486.673 196.264 452.736 -56,6
ITALIA 5.029.390 2.949.144 4.637.007 -36,4

Fonte: dati ISTAT

La campagna 2015 ha registrato un netto miglioramento, con una produzione di circa 150
mila quintali, dunque ancora lievemente al di sotto della media delle campagne “normali”, a
causa delle alte temperature verificatesi durante I’estate che hanno in parte compromesso la
fioritura e I’allegagione, ma con una qualita mediamente buona.

e Lafrangitura

La frangitura, nel cui ambito in Toscana operano nelle annate normali tra i 350 e i 370 frantoi,
rappresenta un momento importante della filiera olivicola sia per I’ottenimento di un prodotto
finito di elevata qualita intrinseca che in funzione della possibilita di differenziazione del
prodotto mediante segni di qualita (biologico, DOP e IGP) e in funzione dell’immissione sul
mercato.

La struttura del comparto della frangitura & bipolare, con un ristretto numero di strutture di
dimensioni relativamente grandi (nel 2010 i 4 frantoi piu grandi hanno lavorato circa 1°11,5%
dell’olio prodotto in Toscana) a fronte di un gran numero di piccolissimi frantoi. La possibilita
di concentrazione del comparto e limitata pero dalle caratteristiche strutturali dell’olivicoltura
regionale (tante piccole aziende che richiedono impianti di prossimita) e quelle del processo
produttivo (riduzione dei tempi morti tra raccolta e frangitura per ottenere un prodotto con
elevati caratteri qualitativi), le quali impongono una stretta contiguita territoriale tra azienda
agricola e struttura di trasformazione.
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Tabella 2.12
NUMERO DI FRANTOI E QUANTITATIVI LAVORATI E PRODOTTI, ANNO 2014

N° frantoi Olive molite Olio prodotto Numero frantoi Olive molite  Olio prodotto 2012

attivi 2014 2014 (quintali) 2014 (quintali) aftivi 2012 2012 (quintali) (quintali)
Grosseto 53 91.925 12.494 67 272.200 40.161
Firenze 55 75.345 9.088 77 303.282 42.990
Livorno 17 45.683 6.117 30 144.195 19.255
Siena 43 32495 3.773 48 131.591 19.496
Arezzo 29 28.258 3.220 32 137.445 20.562
Pisa 15 13.080 1.632 23 96.192 12.469
Pistoia 20 12.649 1.434 30 123.828 16.827
Lucca 16 9.018 1.009 30 89.687 11.925
Massa-Carrara 8 5.294 656 9 27.161 3.860
Prato 7 2.168 235 8 28.211 4,073
TOTALE 263 315.915 39.658 354 1.353.791 191.618

Fonte: elaborazioni su dati SIAN e AGEA

Di particolare significato € la presenza di imprese cooperative, alcune delle quali — seppure a
fronte di alcune crisi aziendali — hanno realizzato impianti di frangitura innovativi e moderne
linee di imbottigliamento. In virtu di cio i frantoi cooperativi svolgono anche un importante
ruolo di riequilibrio di potere contrattuale all’interno della filiera, consentendo una
redistribuzione del valore aggiunto a vantaggio degli agricoltori.

Nella campagna 2014 il comparto della frangitura ha risentito degli andamenti negativi
dell’olivicoltura e molte imprese non hanno aperto i battenti, circa il 25% in meno della
campagna 2012, con una riduzione delle quantita di olive lavorate e di olio prodotto di oltre il
75%. In alcuni casi i frantoi hanno lavorato quantitativi di olive provenienti da altre regioni, al
fine di compensare la mancanza di produzione locale. Evidenti sono le conseguenze sulla
redditivita del comparto, per un settore gia in difficolta anche a causa degli obblighi di adozione
di procedure informatizzate per la gestione dei quantitativi lavorati.

In Toscana assumono grande rilevanza anche le imprese di confezionamento. La Toscana &
infatti la principale regione italiana per quantita di olio confezionato (circa 2 milioni di quintali
annui, pari a dieci volte la produzione regionale), tuttavia I’integrazione con la fase agricola
della filiera & in generale assai scarsa.

e | prezzi di mercato

Gli andamenti produttivi negativi del 2014 hanno determinato significativi aumenti nel livello
dei prezzi mondiali. L extravergine spagnolo, prodotto di riferimento, é stato quotato nel luglio
2015 ben 3,76 €/kg all’origine, livello mai toccato dal 2006, superiore di oltre il 60% al
corrispondente periodo dell’anno precedente (fonte ISMEA). Per Italia e Toscana, caratterizzate
da elevata domanda interna e dalla presenza di importanti imprese di confezionamento che
riesportano il prodotto verso paesi non-produttori, il deficit produttivo interno ha comportato un
significativo aumento dei prezzi del prodotto nazionale e delle importazioni. Il prezzo medio
dell’extravergine italiano all’origine nei primi cinque mesi del 2015 e stato superiore dell’80% a
quello dell’anno prima, attestandosi sui 6,00 €/kg, sia pure con forti differenze tra regioni e
territori. Anche gli oli IGP e DOP toscani hanno fatto registrare nella campagna di
commercializzazione 2014/15 forti aumenti: I’IGP toscano si € attestato a prezzi superiore a 10
€/kg, sebbene i volumi contrattati in queste aree siano stati molto limitati a causa
dell’eccezionale scarsita della produzione e dei bassi livelli qualitativi. L’impatto complessivo
sulla redditivita delle aziende olivicole toscane € stato perd molto negativo, in quanto I’aumento
dei prezzi ha compensato solo in parte la riduzione delle quantita.
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Nella campagna 2015/16 (relativa al raccolto 2015) i prezzi sono tornati a livelli normali,
dungue con una certa flessione rispetto all’anno precedente ma su livelli leggermente piu elevati
delle campagne precedenti di analogo volume produttivo (campagna 2013/14).In Italia
I’extravergine si € assestato intorno ai 3,60-3,70 €/kg, con oscillazioni di lieve entita. Analogo
andamento per le quotazioni all’origine delle denominazioni toscane: nei primi sette mesi del
2016 il prezzo all’origine dell’olio IGP Toscano (partite di prodotto sfuso) é valutato da ISMEA
in 7,30 €/kg (contro la media di 10,00 €/kg dello stesso periodo dell’anno precedente, -27,0%),
quello del Chianti classico DOP ¢ valutato in 9,10 €/kg (contro gli 11,50 €/kg dell’anno
precedente, -20,9%) e quello del Terre di Siena DOP ¢ valutato in 8.60 €/kg (contro 10,74 €/kg
dei primi sette mesi del 2015, -20,0%).

La situazione generale di mercato appena descritta nasconde pero una forte differenziazione
dei prezzi all’interno della Toscana in funzione delle forme di vendita e delle caratteristiche
qualitative del prodotto, nonché dell’impiego di denominazioni geografiche. Le transazioni di
prodotto sfuso sono abbastanza limitata, soprattutto per le piccole denominazioni. Sono d’altro
canto numerose le imprese agricole che riescono a valorizzare adeguatamente il proprio
prodotto attraverso forme di vendita basate sulla prossimita fisica e culturale con il
consumatore. Si tratta di imprese che imbottigliano il proprio prodotto e ne gestiscono
direttamente la commercializzazione, generalmente con volumi produttivi abbastanza limitati e
spesso ricorrendo a circuiti diretti o corti. Altri imprese, soprattutto cooperative ma anche alcuni
frantoi privati, riescono a concentrare quantitativi non trascurabili di prodotto e ad esitarli su
canali maggiormente “di massa”, conseguendo ovviamente prezzi per la materia prima piu
contenulti.

e Le denominazioni geografiche: una chiave di volta nella valorizzazione degli oli di oliva
toscani?

Le denominazioni toscane relative ad oli extravergini di oliva riconosciute ai sensi della
normativa dell’Unione Europea sono cinque: Toscano IGP, Chianti Classico DOP, Terre di
Siena DOP, Lucca DOP e Seggiano DOP. Le superfici complessive iscritte alle cinque
denominazioni ammontano nel 2014 a oltre 63 mila ettari, pari ad oltre i tre quarti della
superficie totale a olivo della regione, molto superiore a quella registrata a inizio decennio
nonostante una lieve battuta d’arresto.

La Toscana si conferma cosi leader delle denominazioni geografiche nel settore degli oli
extravergini, non solo in termini di superfici iscritte (60% del totale nazionale, che ammonta a
106 mila ettari) ma anche in termini di volumi certificati.

Da notare che la superficie media delle aziende iscritte ammonta a 6 ettari, valore di oltre tre
volte piu elevato della media regionale, ad indicare una piu ridotta necessita di ricorrere alle
denominazioni da parte delle imprese di minori dimensioni, piu orientate all’autoconsumo o alla
vendita mediante reti informali, ma in taluni casi anche una loro maggiore difficolta di accesso
all’impiego di tale strumento di differenziazione, a causa degli adempimenti burocratici e dei
costi fissi di accesso che queste richiedono.

In Toscana la distribuzione territoriale delle aziende e delle superfici iscritte a DOP e IGP
(Tab. 2.13) vede una prevalenza netta della provincia di Grosseto, dove I’adesione alla IGP
Toscano € molto importante e dove la crescita tra il 2005 e il 2014 ¢ stata particolarmente
intensa, a fronte di una riduzione generalizzata dei produttori che & spiegabile alla luce della
ristrutturazione generale del settore. Le superfici al contrario sono quasi ovungue in crescita,
con l’eccezione, oltre a Massa, Lucca (-64%) e Siena, dove le aspettative sulle rispettive
denominazioni Lucca DOP e Terre di Siena DOP sono andate in parte deluse.
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Tabella 2.13
OPERATORI E SUPERFICI NEL SETTORE DEGLI OLI EXTRAVERGINE DOP E IGP, DETTAGLIO PER PROVINCIA. 2013 E CONFRONTO
CON IL 2005 Superfici in ettari

Produttori Trasformatori di cui:

Province Aziende Variaz. % Superficie Variaz. % Molitori|  Imbottigliatori Produttori e
Agricole su 2005 su 2005 trasformatori

Massa Carrara 29 -34% 85,53 -8 5 3 3
Lucca 44 -49% 160,54 -65 8 19 1
Pistoia 636 5% 1.953,42 17 16 32 28
Firenze 1.826 -12% 15.192,11 27 86 184 169
Livorno 1.040 0% 5.576,22 24 25 45 46
Pisa 603 -13% 3.166,1 20 23 62 50
Arezzo 782 2% 3.606,1 1 28 69 53
Siena 1.290 -20% 7.742,84 9 55 139 114
Grosseto 4.413 11% 24.760,53 38 78 121 113
Prato 38 -40% 810,82 158 8 13 13
Toscana 10.693 -3%) 63.054,21 23 332 687 602

Fonte: dati ISTAT

Le tabelle 2.14 e 2.15 presentano uno spaccato della situazione delle singole denominazioni
geografiche toscane in termini di operatori, superfici e quantita certificate. E evidente da questi
dati che i produttori toscani attribuiscono all’origine una grandissima potenzialita di
valorizzazione del prodotto, la quale pero — stando al livello effettivo di impiego delle DOP e
IGP — non riesce ad essere sfruttata appieno in sede commerciale. Il ruolo che le denominazioni
geografiche svolgono in Toscana & comungue di enorme rilievo, in quanto esse agevolano la
differenziazione e la valorizzazione di un prodotto che a causa della elevatezza dei costi di
produzione deve sottrarsi alla concorrenza di prezzo degli extravergini indifferenziati venduti a
prezzi bassissimi. In effetti DOP e IGP sono molto diffuse: in Toscana mediamente viene
commercializzato con una IGP o DOP un quantitativo tra il 30 e il 40% della produzione
regionale considerata come commercializzabile, ovvero al netto della quota che si stima essere
destinata ad autoconsumo dei produttori e a remunerazione dei raccoglitori.

Tabella 2.14
OPERATORI E SUPERFICI NELLE DOP E IGP. 2013

Denominazioni Produttori Superfici iscritte Trasformatori Totale Di cui

operatori  produttori-trasformatori
Chianti classico 203 2.540,70 82 235 50
Lucca 12 68,89 9 13 8
Seggiano 29 66,85 16 33 12
Terre di Siena 108 606,83 49 129 28
Toscano 10.733 62.809,06 689 10.906 516

Fonte: dati ISTAT

Tabella 2.15
QUANTITA CERTIFICATE NELLE DENOMINAZIONI TOSCANE. 2013 E 2014
Dati per anno solare in tonnellate

Denominazioni 2013 2014 Variazione % 2013in %
Chianti classico 142,4 106,9 -24,9% 4,3%
Lucca 8,9 84 -5,6% 0,3%
Seggiano 43 1,3 -69,8% 0,1%
Terre di Siena 284 5,6 -80,3% 0,2%
Toscano 3.588,2 23722 -33,9% 95,1%
Totale 3.772,2 2.494 4 -33,9% 100,0%

NOTA: i dati per anno solare possono divergere da quelli per campagna produttiva (raccolto), in quanto la certificazione del prodotto raccolto di un
determinato anno avviene in parte nell'anno solare successivo, al momento dell'effettivo imbottigliamento
Fonte: dati ISMEA - Qualido
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e Lasituazione delle singole denominazioni geografiche

Olio Toscano IGP

L’IGP Toscano ha un ruolo di assoluta preminenza tra le denominazioni toscane con oltre
10.700 produttori e 62.800 ettari iscritti, ed & anche la maggiore denominazione nazionale del
comparto in termini di volumi, fatturato ed export. Nel 2013 ha rappresentato infatti il 32% del
volume della produzione nazionale certificata e il 35% del valore, seguito dal Terra di Bari DOP
con il 28% del totale nazionale sia in volume sia in valore.

Nel 2015/16 aderiscono al Consorzio 10.200 olivicoltori, 290 frantoi e 577 confezionatori,
ovvero imprese che confezionano il prodotto a marchio proprio e/o di terzi. Frequenti sono i
casi in cui un’impresa assuma contemporaneamente pit ruoli, ad esempio frantoio e
imbottigliatore o produttore e imbottigliatore.

Anche per il Toscano IGP il 2014 é stata un’annata negativa. La produzione certificata &
ammontata a 10.300 quintali (14% della produzione regionale) a causa della contrazione
produttiva e dei bassi livelli qualitativi che in molti casi non hanno consentito di rispettare i
parametri del Disciplinare 0 comungue hanno spinto i produttori a non certificare il prodotto in
guanto ritenuto non all’altezza della sua immagine.

Nell’annata 2015 la produzione certificata ha superato i 35 mila quintali, pari a oltre il 23%
della produzione regionale tornando su livelli di annate di normale produzione. Si tratta di un
livello di “copertura” della produzione regionale molto elevato, se si tiene conto che una parte
significativa della produzione toscana & commercializzata su canali informali o e auto
consumata. La produzione certificata ha rappresentato il 57% circa della produzione
potenzialmente certificabile, ovvero ottenuta da oliveti iscritti all’albo della IGP e tracciata fino
alla frangitura nel rispetto delle regole del Disciplinare.

L’IGP viene utilizzata da imprese con caratteristiche molto diversificate e nell’ambito di
strategie aziendali altrettanto varie. | frantoi cooperativi certificano una quota preponderante del
prodotto, nelle ultime campagne circa i due terzi, consentendo in questo modo il trasferimento
dei benefici della denominazione anche ai piccoli produttori; le cooperative in virtu dei volumi
disponibili rappresentano una cerniera con la grande distribuzione nazionale ed estera. Vi é pero
anche un cospicuo numero di aziende agricole medie e piccole che commercializzano
direttamente il proprio prodotto facendo ricorso all’IGP, tanto che in termini numerici sono le
piccole partite (lotti di certificazione fino a 10 quintali) ad avere la prevalenza. Secondo le stime
del Consorzio, circa il 70% del prodotto IGP viene collocato al consumo attraverso i canali della
distribuzione moderna, il 20% attraverso le varie forme di vendita diretta, e il 5%
rispettivamente attraverso dettaglio tradizionale e ristorazione.

| costi e benefici per le imprese utilizzatrici sono difficilmente valutabili a causa della
struttura interna molto articolata che vede sia numerose piccole imprese sia operano
prevalentemente sul mercato locale e su canali di nicchia, che imprese di maggiori dimensioni
(le piu rilevanti delle quali di tipo cooperativo) dotate di strutture commerciali di dimensioni
anche significative in grado di attivare relazioni commerciali su scala internazionale e con la
grande distribuzione. Tra strategie incentrate su volumi elevati di vendita a prezzi
(relativamente) contenuti e strategie di nicchia volte a ricercare un elevato valore aggiunto si
sono manifestate nelle annate di maggiore produzione delle tensioni significative, in quanto
secondo i produttori di minori dimensioni la vendita di grandi volumi a prezzo contenuto puo
compromettere il mercato per gli oli toscani che giocano la leva della differenziazione.

Anche i prezzi sono molto diversificati. La quotazione dell’olio sfuso alla produzione nel
2013/14 ha oscillato tra i 6,5 e i 7 euro/kg, per poi salire a 10 euro/kg per il raccolto 2014 e
tornare a fine 2015 intorno ai 7 euro/kg. Tale quotazione rappresenta di fatto un limite inferiore
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delle reali quotazioni, in quanto le modalita di valorizzazione seguite (imbottigliamento, vendita
diretta, ecc.) consentono di conseguire prezzi talvolta anche molto piu elevati.

L’ esportazione rappresenta la destinazione pit importante, che nelle annate normali interessa
circa i due terzi della produzione certificata. Tale dato pone il Toscano IGP al primo posto tra le
indicazioni geografiche italiane di tutti i comparti per incidenza dell’export sulle vendite totali e
tra le prime dieci denominazioni per valore della produzione esportata. Il nome “Toscano”
conferma la propria forte attrattiva sui mercati esteri, principalmente su quello statunitense
(dove viene destinato circa il 50% delle esportazioni) ed europeo (in special modo Germania e
Regno Unito), ma anche su mercati emergenti nei Paesi terzi (principalmente paesi BRIC e
Giappone). Su questi mercati I’IGP svolge non solo una funzione di protezione del nome
geografico, ma anche — grazie al sistema di controlli previsto dalla normativa comunitaria — una
funzione di garanzia circa origine, qualita e affidabilita del prodotto, funzione rilevante spesso
non tanto per i consumatori finali quanto per gli intermediari commerciali e per le imprese della
grande distribuzione da cui transita una quota significativa della produzione certificata.

Fondamentale per il successo della IGP é I’azione di supporto del Consorzio dell’Olio
Extravergine di Oliva Toscano, che ha ottenuto con DM 03/08/2011 il riconoscimento per lo
svolgimento delle attivita di tutela, promozione, valorizzazione, informazione del consumatore e
cura generale degli interessi relativi alla denominazione. Il Consorzio svolge anche attivita di
assistenza tecnica alle aziende socie e di promozione collettiva tanto in Italia che all’estero. Alle
attivita di marketing, promozione e tutela sono stati destinati nel 2012 oltre 450 mila euro, circa
un terzo delle spese del Consorzio; importanti risorse vengono destinate altresi alle attivita di
vigilanza volte a segnalare alle autorita competenti, in Italia e all’estero, la presenza di prodotti
contraffatti o comunque che utilizzano in modo scorretto la denominazione Toscano.

Olio Chianti Classico DOP

La DOP Chianti classico é seconda in Toscana per volumi certificati. Nel 2013 sono iscritti alla
Denominazione 240 olivicoltori, per un totale di circa 400.000 piante di olivo, oltre a 29
molitori e 80 imbottigliatori. Numerose imprese svolgono contemporaneamente piu funzioni
(coltivazione e/o molitura e/o imbottigliamento).

Il tasso di utilizzo effettivo della DOP ¢ relativamente contenuto: nel 2013 quasi il 60% delle
imprese iscritte ha fatto uso della denominazione. Il quantitativo certificato é risultato di circa
2.500 quintali nel 2013, corrispondente a circa il 23% della produzione potenziale (ottenibile
calcolando una resa media standard dalle piante iscritte). Il fatturato al consumo € stimato in
circa 1,7 milioni di euro nel 2012, corrispondente a un prezzo medio di circa 14,7 €/kg, a fronte
di un prezzo alla produzione oscillante intorno agli 8 € /kg per il prodotto sfuso. Tra i canali
praticati, secondo le valutazioni del Consorzio risultano in crescita il dettaglio tradizionale e
soprattutto il canale HoReCa (Hotel Ristorazione Catering), sia in Italia sia all’estero. Anche la
presenza nella moderna distribuzione € in crescita sia pure percepita da molti operatori come un
“male necessario”, importante per esitare quantitativi significativi di prodotto ma che rischia di
squalificarne I’immagine agli occhi dei consumatori piu esigenti.

Olio di Seggiano DOP
Si tratta della DOP piu giovane nel comparto degli oli, riconosciuta con Reg. UE 1297 del
09.12.2011. 1l Seggiano DOP ¢ ottenuto in una porzione ristretta di territorio nelle province di
Grosseto e Siena da olive della varieta Olivastra di Seggiano, che deve rappresentare 1’85%
delle piante negli oliveti iscritti.

La prima campagna di produzione realizzata dalla DOP, dopo quelle in regime di protezione
transitoria nazionale, € stata la 2012, nel corso della quale sono risultate 101 le aziende iscritte,
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di cui il 33% circa effettivamente utilizzatrici (29 aziende agricole e 4 frantoi). Le superfici
iscritte sono al momento pari a circa 66 ettari. Nel complesso le aziende (frantoi e agricoltori)
che hanno imbottigliato olio DOP sono risultate 11, per un gquantitativo di circa 43 quintali. Si
tratta di un quantitativo molto modesto, ma che & ritenuto soddisfacente dal Consorzio in
considerazione sia del recente riconoscimento della DOP che della crescita di interesse che
numerose aziende stanno attribuendo alla DOP. Si rileva infatti la realizzazione di nuovi
impianti da parte di aziende gia aderenti, ma anche investimenti da parte di aziende da fuori
zona che hanno acquistato terreni olivati.

La commercializzazione del prodotto DOP segue canali di nicchia, sia in Toscana sia fuori
(enoteche, negozi gourmet, ristorazione). Il Consorzio, che ha ottenuto il riconoscimento
ministeriale nel 2012, appoggia le attivita di promozione realizzate dalle aziende socie.

Olio Lucca DOP
La denominazione Lucca DOP é utilizzata in modo ancora molto contenuto, e anzi si registra un
calo delle aziende coinvolte, che nel 2012 sono ammontate a 12 olivicoltori (6 dei quali iscritti
anche come frantoi aziendali) e 1 solo frantoio. Proprio I’estrema limitatezza delle strutture
dove ¢ possibile frangere le olive ha rappresentato un freno all’utilizzo della DOP da parte dei
produttori non dotati di un frantoio aziendale; il ridotto numero dei frantoi deriva anche dalla
scelta di delimitazione del territorio di produzione operata nel Disciplinare, che escludendo le
zone di pianura della provincia di Lucca ha di fatto tagliato fuori un gran numero dei frantoi
potenzialmente interessati. Tale scelta di disciplinare, operata per circoscrivere la zona alle sole
aree collinari piu vocate e presumibilmente con I’intento di escludere dall’impiego della
denominazione i numerosi frantoi e imbottigliatori operanti nella provincia, ha finito per rendere
troppo difficile I’accesso alla DOP. La mancanza di frantoi cooperativi in grado di organizzare
la produzione e di facilitare il raccordo con il mercato complica ulteriormente la situazione.
Altro fattore di freno é rappresentato dagli elevati costi di certificazione, che hanno una
componente fissa di oltre 600 euro, tale da scoraggiare molte imprese olivicole del territorio, in
gran parte di ridotte dimensioni. Anche per questo motivo le aziende del territorio interessate ad
offrire alla propria clientela la garanzia di una indicazione geografica preferiscono impiegare
I’IGP Toscano, piu facilmente accessibile e anche piu nota sui mercati piu distanti, specialmente
all’esportazione.

Olio Terre di Siena 